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Marknadsféringsbroschyr - Deti d'ar en sammanfattning och introduktion till det fullstdndiga memorandum som upprdttats av styrelsen fér
' r’ ”Bolaget ) Broschyren utgor varken ett erbjudande att investera i Bolaget eller et't prospekt som har godkants

registrering eller andra dtgdrder dn de som féljer svensk rdtt. Broschyren far féljdaktligen inte distribueras i eller till ndgot land eller
jurisdiktion ddr distribution eller erbjudandet kréiver sGdana &tgdrder eller strider mot reglerna i sadant land respektive sadan jurisdiktion.




Kort information om Streamify

Streamify AB ("Streamify” och "Bolaget”) lanserade
2019  plattformen  Streamify och i slutet av = 2021
lanserades marknadserbjudandet Live Video Shopping.
SaaS-tjansten gor det mojligt for e-handlare inom flera
branschsegment att salja produkter, 06ka kundengagemang
och erbjuda en mer stimulerande kundupplevelse av egen
webbshop. Streamify erbjuder idag kunder mojligheten att skapa
och sanda livesdandningar och andra e-handelsmdjligheter for att
nd nya intaktsstrdommar.
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Investment Highlights

Attraktiv bruttomarginal
Plattformens enkla gor-det-sjélv 16sning
tillsammans med den automatiska onboarding
processen har resulterat i en attraktiv bruttomarginal
pa 98 procent.

Kraftig historisk tillvaxt

Nettoomsattningstillvéxten for forsta halvaret 2022
uppgick till 386 procent jamfort med samma period
foregdende ar.

Skalbarhet

Streamify har en egenutvecklad skalbar global
plattform med 6ver 13 000 genomférda liveséndningar.

Marknad i tidig fas

Live Shopping segmentet &r fortfarande i en tidig fas
bade i Europa och USA vilket innebér stor potential till
framtida tillvéxt for Streamify.

F o« # Teckningsforbind- Emissionen ar sakerstélld genom teckningsforbindelser fran
elser och garanti aktiedgare (ca 36 %) och externa garantier (ca 34 %,

VD Johan Klitkou har ordet

Vid arsskiftet 2021/2022 drog vi i gang var satsning for Live Video Shopping och utvecklingen under det senaste halvaret bekraftar
tesen att det ar ratt vag for Streamify att ta. Avstandet till konsumenten har okat vilket gor att foretagen letar efter nya mgjligheter att
skapa personlig kontakt. Streamifys Live Video Shopping erbjuder personlig interaktion och hjélper till att 6verbrygga glappet mellan
den fysiska butiken och e-handel. Jag &r overtygad om att Live Video Shopping kommer att bli en massmarknadsprodukt vilket
mangden rapporter och globala event kring Live Video Shopping ocksa visar pd.' Fenomenet med Live Video Shopping ar pa kraftig
frammarsch i Europa och USA och véntas forandra e-handelslandskapet och driva pa tillvaxten inom e-handel framéver.?

Vart marknadserbjudande har haft en flygande start sedan lanseringen och jag upplever att den svenska marknaden uppfattar
Streamify som det enda konkurrenskraftiga alternativet till branschkollegan Bambuser. Detta marks dels pa de etablerade kunder
som valt oss som leverantdr, dels genom de manga upphandlingsdialoger som vi ar aktuella i. Vi ser ocksa positiva signaler fran
marknaden att fler etablerade e-handlare letar sig till videobaserad shopping i realtid for att erhalla merférsélining. Den framtida
forvéntade tillvéxten aterfinns inte bara i Sverige, utan vi ser ocksd en spdnnande utveckling utomlands? Streamify har sedan
lansering genomfort sina forsta affarer pa lukrativa marknader som Tyskland och USA. Utifran min analys av alternativen, ser jag
Streamify som en av de mest attraktiva tjansterna pad den globala marknaden fér Live Video Shopping, bade sett fran affarsmodell
och teknisk plattform.

Streamify har haft en god tillvixt och sedan lansering av vart Live Video Shopping-erbjudande har vara manatliga aterkommande
intdkter (MRR) natt 74 TSEK och vér kundbas bestdr av vélkanda foretag i Sverige och internationellt. Att utover detta uppna en
nettoomsattningstillvaxt om 386 procent for forsta halvaret 2022 jamfért med samma period foregdende ar bekraftar min och
styrelsens tes att Bolagets verksamhet ligger helt ratt i tiden. Vi ser fram emot att fortsdtta leverera en tjanst som gor det enkelt for
e-handlare att anvédnda sig av Live Video Shopping.

Johan Klitkou, VD for Streamify AB

Foretradesemissionen i korthet

Streamify planerar en kapitalanskaffning upp till 595 MSEK med tillhérande vederlagsfria teckningsoptioner i tva serier, som kan
tillféra bolaget ytterligare cirka 11,5 MSEK och 7,5 MSEK fran teckningsoptionerna av serie TO2 och serie TO3 respektive. Likviden
avses anvandas till att véxa Bolagets aterkommande intaktsstrommar genom vidareutveckling av plattformen for Live Video Shopping
samt inrikta sig mot medelstora e-handlare for att utoka marknadsandelar inom segmentet. Med denna kapitalanskaffning finansieras
Bolaget till nédsta milstolpe som involverar en 6kning av antalet betalande kunder samt inférande av saljdialoger med medelstora
foretag vilka mojliggér for Bolaget att verkstélla sina framtida visionsplaner att bli en av de ledande aktérerna inom segmentet for
Live Video Shopping.

Anvandning a ntiokyi
Emissionslikvid 5,95 MSEK initialt, foljt av ytterligare 11,5 MSEK och 7,5 MSEK Marknadsforing (30 procent)

fran teckningsoptionerna av serie TO2 och TO3 respektive

Utoka antalet marknadsaktiviteter i form
av skriftliga/rorliga inldgg, arrangemang
av events och webinars

1,50 SEK per unit, motsvarande 0,75 SEK per aktie.

U TR 1 Teckningsoptionerna erhalls vederlagsfritt.

e En aktie ger en unitratt. Det krévs tva unitratter for att teckna Forsaljningsinsatser (30 procent)
Unitemission

en unit. Varje unit innehaller tva aktier, tva TO2 och en TO3

B S - Utoka antalet saljdialoger med medelstora
Teckningsperiod 22 september till den 6 oktober 2022 foretag

Plattformsutveckling (40 procent)

Vidare teknisk utveckling, bl.a. automatisk
50% utspadning i Foretraddesemissionen, foljt av ytterligare insamling av data med mera
33%

Utspadning,%

021) It's showtime




Sa har gor du for att teckna

TECKNING MED STOD AV UNITRATTER

1. Du tilldelas unitratter
For varje aktie i Streamify som du innehar den 20 En (1) aktie i Streamify ger: En (1) unitratt
september 2022 erhaller du en (1) unitratt.

2. Sa har utnyttjar du unitratter
Tva (2) unitratter ger ratt att teckna en (1) unit
till teckningskursen 1,50 SEK.

Tva (2) unitratter ger ratt att

teckna: En (1) unit i Streamify

3. Sa har fungerar en unit

En (1) unit innehaller tva (2) nyemitterade aktier, tva En (1) unit i Streamify
(2)vederlagsfria teckningsoptioner av serie TO2 och innehaller:

en (1) vederlagsfri teckningsoption av serie TO3.

Tva (2) aktier, tva (2)
vederlagsfria TO2 och
en (1) vederlagsfri TO3

4. Ar du direktregistrerad aktiedgare eller har du aktierna hos din férvaltare?

Du har vp-konto (d.v.s. direktregistrerad)

| de fall samtliga erhallna unitratter utnyttjas
for teckning, anvand inbetalningsavi fran
Euroclear for teckning genom betalning.

De aktieinnehavare som har aktier pa ett
VP-konto erhéller emissionsredovsining Teckningslikviden ska vara Mangold till-

fran  Euroclear dar  antalet tilldelade | de fall annat antal unitratter &n det som handa senast den 6 oktober 2022 klockan 15:00
framgar av  emissionsredovisningen  fran CEST.

Euroclear utnyttjas for teckning, anvand
inbetalningsavi frdn Euroclear och betala in
motsvarande belopp for den oOnskade
teckningen.

unitratter framgar.

Forvaltarregistrerade aktiedgare

Forvaltarregistrerade aktiedgare erhaller ingen emissionsredovisning
fran Euroclear. Teckning sker istédllet i enlighet med instruktioner Betalning sker i enlighet med instruktioner fran férvaltare.

fran forvaltare.

D AV UNITRATTER

Du har vp-ko erad) <_, _ Du har dina aktier pa depa/I m
=%

Direktregistrerade aktiedgare som oOnskar teckna utan foretrade gor Forvaltarregistrerade aktiedgare som oOnskar teckna utan foretrade i
det genom erbjudandesidan pa mangold.se/aktuella-emissioner erbjudandet foljer instruktioner fran sin forvaltare.




