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Viktig information

Med "MedicPen” eller "Bolaget” avses i detta informationsmemorandum MedicPen AB (publ) med org.nr.
556576-4809. Detta informationsmemorandum ("IM”) ar inte ett prospekt och har inte registrerats av Finans-
inspektionen eller annan myndighet.

De siffror som redovisas i detta informationsmemorandum har i vissa fall avrundats, varfor tabeller inte alltid sum-
merar. Uttalanden om framtidsutsikter i detta informationsmemorandum &r gjorda av styrelsen for MedicPen och &r
baserade pa nuvarande marknadsférhallanden samt antaganden om framtida utveckling. Styrelsens uttalanden ar
val genomarbetade, men lasaren bor vara uppmarksam pa att dessa, liksom alla framtidsbedomningar, ar férenade
med osakerhet.

Sammanfattningarna i detta informationsmemorandum innehaller inte nédvandigtvis all den information som kan vara
av betydelse for att fatta ett investeringsbeslut i samband med erbjudandet. Potentiella investerare bor noggrant stu-

dera hela informationsmemorandumet, inklusive avsnittet avseende riskfaktorer, innan beslut om en investering fattas.

Tvist rérande erbjudandet ska avgodras enligt svensk lag och av svensk domstol exklusivt.



Villkoren i sammandrag

Foretradesratt:
Sista dag for handel i MedicPen-aktien med ratt
till deltagande i nyemissionen

Avstamningsdag for ratt till deltagande i
nyemissionen

Teckningskurs:
Teckningsperiod:
Handel i teckningsratter

Teckning med foretradesratt och betalning

Teckning utan foretradesratt

Betalning for aktier tecknade utan
foretradesratt

TIDPUNKTER FOR EKONOMISK INFORMATION
Delarsrapport september 2007 — maj 2008:
Bokslutskommuniké 2007/2008:

Fyra (4) befintliga aktier i MedicPen
berattigar till teckning av en (1) ny aktie.

27 maj 2008

30 maj 2008

2,80 kr
30 maj 2008 - 13 juni 2008
2 juni 2008 — 10 juni 2008.

Teckning sker under teckningstiden
genom samtidig kontant betalning.

Anmalan om 6nskemal om teckning
utan foretradesratt skall ske under teck
ningsperioden, 30 maj 2008 - 13 juni 2008.

Betalning skall ske enligt utskickad
avrakningsnota

18 juli 2008
17 oktober 2008






Sammanfattning

Uppskattningsvis foljer bara halften (50%) av alla patienter som
ordinerats mediciner for langtidsbruk de instruktioner man har
fatt." Felaktigt intag av medicin leder till att behandlingar miss-
lyckas och 6kad risk for biverkningar. Kostnader for felaktiga
medicineringar beraknas uppga till mellan 10-20 miljarder kr
per ar, bara i Sverige. En studie fran Umea Universitetssjukhus
visar att var sjunde akutpatient har symptom orsakade av 6ver-
eller undermedicinering.

Om patienten inte foljer ordinationen och tar ratt medicin i ratt
mangd vid ratt tidpunkt sa kan det leda till stora problem for pa-
tienten och stora kostnader for sjukvarden. Vid dalig féljsamhet
minskar effekten av medicinerna. Biverkningar kan dessutom
uppsta. Behandlingen misslyckas och mycket lidande skapas i
onddan. Forutom allt personligt lidande som bristande féljsam-
het ger upphov till, &r kostnaden for felaktig medicinering som
namnts ovan stor.

Undersokningar visar att oféljsamhet och annan felaktig anvan-
dning av lakemedel &r orsak till*:

- 8-10 % av alla intagningar pa sjukhus

- 25 % av alla intagningar av patienter éver 65 ar

- 10 — 15 % av de fall som vardas pé intensivvardsavdelningar.

- Forvarrad sjukdom, som leder till smre halsa och livskvalitet

Nar lakaren har skrivit ut receptet till patienten &r det i stort sett®:
- 1/3 som tar medicinerna enligt ordinationen

- 1/3 som tar mindre doser eller en viss del av medicinerna

- 1/3 som aldrig anvander medicinerna de kopt ut fran apoteket

MedicPen AB (publ) utvecklar, tillverkar och marknadsfor paten-
terade produkter som underlattar for patienter att optimera sin
medicinering. Produkterna ar unika med sin kombination av en-
kelt handhavande och mdgjlighet till lagring av utmatningshisto-
rik. Detta mojliggor sakrare dosering av lakemedel, i ratt tid och i
ratt mangd. Produkterna anvéands av patienter och konsumenter
samt personal inom sjukvard och vid kliniska prévningar inom
lakemedelsindustrin. Bolaget &r listat pa AktieTorget sedan den
11 december 2006.

MedicPen® ar varldens forsta datoriserade tablettdoserare som
underlattar, effektiviserar och gér medicinering sakrare.

MedicPen® har flera funktioner sdsom utmatningsminne som
registrerar varje tablett, vibrationsmodul, digitalt ur och alarm-
funktion. MedicPen piper, blinkar eller vibrerar for att paminna
om att det ar dags att ta sin medicin, samt instruerar om vilken
dos som ar ordinerad. Samtliga tablettutmatningar registreras
i doseraren och lagras i minnet, for att medicineringen ska
kunna foljas upp och jamféras med given ordination. Trots
avancerade funktioner ar den latt att anvanda.

Produkterna riktar sig framst mot tre marknadssegment:
1) Konsumentmarknaden

Till privatpersoner séljs MedicPen Classic.

En konkurrent till MedicPen séljer en mycket enkel tablett-
doserare, Dosett, i 6ver 115.000. exemplar per ar enbart i
Sverige. Saledes koper 1,3% av Sveriges befolkning en Dosett
varje ar. Anvandarna ar betydligt fler, da den vid normalt
handhavande har en lang livslangd. Marknaden &r med andra
ord stor.

Konsumentpriset for MedicPen® &r attraktivt for den breda
allmanheten. MedicPen AB (publ) undersdker dessutom moj-
ligheten for att fa in produkten under hgkostnadsskyddet.

Férutsattningarna for lanseringen av MedicPen® ar saledes
mycket goda.

- Produkten tillfér marknaden nagot nytt, den ar datoriserad,
vilket det finns ett stort behov av.

- Attraktivt pris.

- Enkelt handhavande och modern design ger hég acceptans.

2) Lakemedelsbolagen

Till lakemedelsbolagen saljs MedicPen Clinic.

Enbart i Sverige pagar det ca 600 kliniska studier, varav halften
ar preparat i tablettform. Féljsamheten i kliniska prévningar ar
lika bristfallig som vid Iakemedelsanvandningen i samhallet i
ovrigt. Lakemedelsindustrin kédnnetecknas av sarskilt hoga krav
pa kvalitetssakring, med avseende pa sakerhet och dokumen-
tation, nar det galler kliniska prévningar. Planeringstiden for en
klinisk prévning ar darfor lang och ju langre en klinisk prévning

Finansiell prognos

Omsattning
Kostnader

EBITDA-marginal

Resultatrakningar 2008-2010 (prognoser, Mkr)

Rorelseresultat fore avskrivningar, (EBITDA)

2008P  2009P  2010P

0,75 10 65
-2,85 -9,2 -39
-2,1 0,8 26

neg 8% 40%




pagar desto fler patienter kraver den. En klinisk prévning ge-
nomfors i olika faser. | fas 1 deltar nagra tiotal patienter. Upp-
nas ett positivt resultat, gar provningen vidare till fas 2, dar det
ofta ingar 200-300 patienter och slutligen till fas 3, dar 10.000-
tals patienter kan inga.

Det finns exempel pa langt storre studier an sa. Bland annat
har MedicPen tagit del av omstandigheter kring en global
studie med 6ver 40.000 deltagande patienter. Det illustrerar
vilka méjligheter marknaden fér kliniska prévningar har.

For 1akemedelsbolagen innebar anvandandet av MedicPen
vid kliniska prévningar en stor besparing. Insamlandet av data
runt féljsamheten i den kliniska prévningen kraver i dag stora
personella resurser. MedicPen bade forbattrar féljsamheten,
samlar in data nar varje tablett matats ut och fér 6ver informa-
tionen till IAkemedelsbolagets databas. Allt detta arbete skots i
dag manuellt med stor bemanning, bl.a. for att dvervaka sa att

den manskliga faktorn inte missar nagon detalj eller rakar regis-
trera nagon uppgift fel. Detta kostar i dag stora summor.

3) Vardgivare, friskvardsbolag, kommuner och landsting

Till rubricerade kundgrupp skall MedicPen Carma séljas.
Produkten ar fortfarande ar under utveckling.

MedicPen® Carma C1000 utgér ett koncept for tablettdis-
pensering dar styrning, évervakning och registrering av medi-
cinering kan ske centralt. Systemet bygger pa att en modifierad
variant av MedicPen® Classic C1000 installeras vid varje
sangplats och kopplas in pa ett dator natverk dar informationen
lagras samt kontrolleras. Fordelarna med systemet ar att det ar
1att att dvervaka, med farre felmedicineringar som foljd.

"Motion till Riksdagen, 2001/02:So 22
2Kélla: J Lars G Nilsson, Stiftelsen NEPI, Stockholm
3Kélla: J Lars G Nilsson, Stiftelsen NEPI, Stockholm

Benamning

MedicPen®
Classic

MedicPen®
Clinic

MedicPen®
Carma

Malgrupp

Konsument

Lakemedelsbolag,

kliniska studier

Vardinrattningar

Tillbehor:

Antal samtidiga

tablettyper:

Modell

C100 C500

C100 -

Dockningsstaion, Laddare, IR
kommunikation  och Bluetooth
med PC via USB ingar.

C100 Clinic gar
aven att utrysta
med USB/GSM/
3G m.m.

1 5

Mjukvara i doseraren Mijukvara till PC

C1000 Konsumentanpassad.  For att Iakare, vardgivare
och angelagna anhériga ska
kunna félja tablettintaget och
jamféra med ordinationen.

- Minnet ar sparrat da Samla statistik over
ett lakemedelsbolag féljsamheten momentant i
ager informationen. kliniska studier.

C1000 Eventuellt mindre Central 6vervakning 6ver
kapacitet i produkten patienternas tablettintag.
da en central dator Loggbok 6ver tablettkon-

skoter medicineringen. sumtionen med mdjlighet att
koppla information till patient-
journal. Kvalitetssystem.

Laddare,
IR och
Bluetooth
ingar.
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* De kommande produkterna MedicPen® Classic C500 och C1000 &r under utveckling.

MedicPen beddmer att produkterna ar unika och fyller ett stort behov pa en stor och global marknad. Av denna anledning vill Bolaget
komma igang snabbt, pa flera marknader. Istéllet for att sjalva bygga upp stora och kostsamma forsaljningsorganisationer sa kommer
MedicPen arbeta via lokala aterforséljare med perfekta ingangar hos malgrupperna. Pa nasta sida beskrivs vilka samarbetspartners
som MedicPen har slutit avtal med.




Sammanfattning fortsattning

Samarbetspartners/distributorer

Kinchard Consulting AB startade sin verksamhet med kon-
sulttjanster at lakemedelsforetagen 1995. Idag ar kontrakts-
forsaljningen - uthyrning av enskilda konsulter eller hela saljkar-
er for forsaljningsuppdrag - en av féretagets karnverksamheter.
Sedan den 1 maj, 2006 tillhér Kinchard Consulting Pharmexx
GmbH som med mer @n 4000 konsulter i 16 lIander &r Europas
snabbast vaxande konsultféretag med kontraktsforsaljning inom
lakemedelsbranschen som sin karnverksamhet.

Kinchard ar MedicPen AB:s forsaljningsorganisation med sup-
port fran tre personer pa MedicPen AB. Initialt arbetar Kinchard
med produkten MedicPen Clinic C100 pa den svenska och
utvalda delar av den europeiska marknaden och pabdrjar under
forsommaren 2008 att marknadsféra MedicPen Classic

C100 mot utvalda terapiomraden (patienter och lakemedelsom-
raden dar MedicPen passar synnerligen bra.) pa den svenska
marknaden.

Ren europe GmbH i Schweiz ar ett marknadsféringsforetag
med ett natverk av potentiella distributdrskontakter som tacker
Vast och Ost Europa samt Mellan Ostern och Asien. Med anled-
ning av ett nyligen undertecknat avtal med MedicPen kommer
Ren europe att bérja marknadsfora MedicPen® i Mellanéstern
och Indien, Ren europe kom i kontakt med MedicPen hosten
2006 och blev intresserade av MedicPen® pa grund av:

- Konceptet/produkterna, som ar nischade pa ett mycket
valdefinierat satt.

- Resultatet av datoriseringen, som har gett ett 6kat varde da
det ar unikt i jamforelse med andra befintliga tablettdoserar
system pa marknaden.

- Utvecklingsarbetet gentemot andra anvandaromraden som
t.ex. lakemedelsindustrin och sjukvardsenheter férutom den
traditionella konsument/patient marknaden.

Arimtek Medikal Teknolojileri Ltd. Sti ar ett turkiskt bolag som
arbetar som distributdr pa den Turkiska marknaden. Avtalet
med Arimtek innebar att en lansering av den nya datoriserade,
helsvenska tablettdoseraren MedicPen® genomférs under
2008. Arimtek har en dokumenterad framgang med att sélja
bland annat svenska produkter pa den turkiska sjukvards-
marknaden.

Spenshult ar ett specialistsjukhus som kompletterar den 6vriga
reumatikersjukvarden i Sverige. Har finns alla resurser och
specialister inom reumatologi effektivt samlade pa ett stalle.
MedicPen har under utvecklingen av produkterna varit i kontakt
med Spenshults reumatikersjukhus i olika faser av produktut-
vecklingen, for att genom Spenshult fa anvandarsynpunkter

pa produkterna. Testkonsulterna (se nedan) som bedriver sin
verksamhet pa Spenshult har ocksa anlitats och genomfort
anvandartest.

Reumatikersjukhuset Spenshult &gs av Transmedica och
Reumatikerférbundet som har ca 60 000 medlemmar.
Testkonsulenterna ar specialutbildade personer, med nedsatt
handfunktion, som arrangerar testgrupper dar produkters och
forpackningars hanterbarhet utvarderas. Malet ar att medverka
till produktforbattringar som leder till anvandarvanlig design och
tillganglighet for alla.

En grupp anvandare med bred spridning i aldrar och funktions-
formagor far testa produkter utifran sina egna forutsattningar.
Darmed far man insikt om problem som kan uppsta ur ett
mycket brett perspektiv. Att hitta forbattringar pa ett tidigt sta-
dium sparar saval tid som pengar i féretagens produktutveck-
ling. Val genomténkta produkter ar bra for alla anvandare, inte
bara for funktionshindrade och man skapar darmed en

stdrre malgrupp.



Flodesschema

Studie vid Huddinge sjukhus MedicPen Classic C500 MedicPen Carma i
MedicPen Classic C100 MedicPen Classic C1000 anvandartest pa sjukhus
| anvandartest
Advisory Board Ytterligare distributionsavtal Ytterligare distributorsavtal;
Sverige, Norden Europeiska nyckel-
i marknader och USA
* 2010

2008 2009

—_——|——————

Salj och marknadsaktiviteter

Distributors avtal Forsta fakturering i Sverige: Forsta fakturering

REN Europé MedicPen Clinic C100 MedicPen Classic C500

Gmbh,Schweiz MedicPen Classic C100 MedicPen Classic C1000
Distributérsavtal Forsta fakturering i Europa: Forsta fakturering
Arimtek.Ind. MedicPen Clinic C100 MedicPen Carma
Trade.LTD.CO. MedicPen Classic C100
Turkey



Sammanfattning fortsattning

Historik

1999
- Bolaget Telum AB startades for att driva projektet MedicPen®.

2000

- Version 1 av MedicPen® blev fardigkonstruerad och den forsta
prototypen byggdes.

- Projektet bedrevs av Cristian Hallin som ett sidoprojekt i man
av tid.

2001

- Planer pa en produktportfolj runt MedicPen®-lésningarna tog
form.

- En konsult hyrdes in pa heltid for att bista vid produkt-
utveckling.

- Kontakter togs med olika anvandargrupper, sjukvarden, lakare
och ldkemedelsindustrin.

2002

- Arbetet med produktutvecklingen fortskred och nya I6sningar
implementerades.

- Planer for kapitalanskaffning utarbetades.

2003

- Telum AB genomforde en privat emission, vilket tillférde
Bolaget ca 3 000 000 kr fore emissionskostnader.

- Bolaget hade efter emissionen 64 delagare.

2004

- Produkten féréandrades nagot for att ocksa passa halso-
kostpreparat.

- Efter intensivt utvecklingsarbete byggdes nya prototyper.

- Produktionslinje i Kina stod fardig.

2005

- Patent beviljades i Sverige, Tyskland, England, Australien
och USA.

- Telum AB bytte leverantor av hard- och mjukvara.

- Den nya hard- och mjukvaran fungerade mycket bra.
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Lésningarna ar forberedda for att passa ocksa i de kommande
produkterna.
- Anvandartester gjordes.
- En andra emission genomfordes vilket tillférde Bolaget ca
2 miljoner kr fére emissionskostnader.
- Bolaget hade 90 agare.

2006

- Bolaget bytte namn till MedicPen AB

- Styrelsen utdkades med tre ledaméter, vars kompetens ar
viktig for att sakerstélla Bolagets utveckling och den framtida
lanseringen av MedicPen®.

- Bolaget forbereddes for att géra en publik emission.

- MedicPen AB (publ) listades pa AktieTorget efter en dverteck-
nad nyemission som inbringade drygt 14 miljoner kr fére emis
sionskostnader.

- Fler patent s6ktes avseende framtida produkter.

2007

- Pa arsstamman den 19 februari 2007 utékades styrelsen,
genom att Géran Mansson valdes in.

- Lanseringen av MedicPen® Clinic C100 inleddes.

- Kontakter etablerades med saval lakemedelsbolag som
CRO-féretag och responsen har varit god.

- Utveckling av Bolagets kommande produkter fortgar.

2008

- Pa arsstamman valjs Birgitta Landin in i styrelsen

- Under Birgitta Landins ledning utarbetas en ny strategisk
marknadsplan.

- Ett advisoryboard bildas

- Ny forsaljningsorganisation

- Likviditetsgarantiavtal tecknas med Remium fondkommission

- Tecknar avtal med Ren Europe om distribution i Mellandstern

och Indien

- Tecknar distributionsavtal med Arimtek for Turkiet

- Tecknar avtal med Kinchard Consulting for till att bérja med
den svenska marknaden men darefter Europa



Inbjudan till teckning av

aktier i Medicpen AB (publ)

Styrelsen i MedicPen AB (publ) beslutade den 21 maj 2008 med stdd av bemyndigande fran bolagsstiamma
den 14 februari 2008 att genomfora en 6kning av aktiekapitalet med hogst 202.593,75 kr genom nyemission av
hogst 3.241.500 aktier med kvotvardet 0,0625 kr. Bolagets aktiedgare skall ha féretradesratt att teckna de nya
aktierna i forhallande till det antal aktier de redan &ger.

Efter nyemissionen kommer aktiekapitalet, vid full teckning, att 6ka med hogst 202.593,75 kr fran 810.375 kr till
hogst 1.012.968,75 kr och antalet aktier kommer att 6ka med hogst 3.241.500 aktier fran 12.966.000 aktier till
hdgst 16.207.500 aktier.

Harmed inbjuds, i enlighet med villkoren i detta IM, aktiedgarna i MedicPen att med foretradesratt teckna nya
aktier i Bolaget. Innehav av fyra (4) aktier ger ratt att teckna en (1) ny aktie. Emissionskursen har faststallts till
2,80 kr, vilket medfor att Bolaget tillférs hogst ca 9,1 mkr fére emissionskostnader, som uppskattas till cirka 1,1
mkr, inklusive kostnader fér garantikonsortium.. De nya aktierna skall medféra samma ratt som de férutvarande
aktierna i MedicPen.

Teckningsforbindelse och emissionsgaranti

Teckningforbindelse fran styrelseordféranden Kjell-Ake Andersson och styrelseledamoten Géran Mansson har
lamnats om teckning via saval foretradesratt som utan foretradesratt av totalt 890.000 aktier, motsvarande cirka
2,5 mkr eller cirka 28% av det totala emissionsbeloppet. Garantidtaganden har dessutom erhallilts om 5,46 mkr
motsvarande cirka 60% av det totala emissionsbeloppet fran ett antal externa investerare.*

Halmstad den 30 maj 2008
MedicPen AB (publ)
Styrelsen

*Se avsnittet "TKompletterande information”.
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Bakgrund och motiv

Foretaget MedicPen startades 1999 av Cristian Hallin och Karl Hillgard i syftet att utveckla en sa kallad tablett-
dispenser som optimerar medicineringen for patienter samt medicineringen vid kliniska prévningar. Utveck-
lingen och konstruktionsprocessen av den digitala tablettdispensern har gjorts i ett ndra samarbete med olika
patientgrupper, sjukvard och Hjalpmedelsinstitutet.

Sedan starten har MedicPen gatt fran att ha varit ett innovationsprojekt, till ett noterat bolag med en upp-
arbetad produktportfélj som ar patenterad i bland annat Europa, USA och Australien. Totalt har Bolaget tillforts
cirka 19 mkr i kapital.

Kapitalet som tillférs Bolaget i den foreliggande nyemissionen ska i huvudsak anvandas till att fortsatta, och
Oka det pabdrjade lanserings- och séljarbetet for de fardigutvecklade produkterna MedicPen® Clinic C100 och
Classic C100 enligt den strategiska planen som styrelsen antagit under varen 2008.

Ur marknadsférings synpunkt gentemot privatkund marknaden ar det aven viktigt att fardigstalla de kommande
produkterna MedicPen® Classic C500 och Classic C1000. Distributérer som MedicPen har kontakt med vill
veta nar de kommande produkterna blir fardiga. Detta for att det kostar lika mycket att marknadsféra 1 produkt
som hela produktfamiljen. De kommande produkterna ar attraktiva for en betydligt bredare och stdrre andel av
privatmarknaden.

Att det gér att fardigstalla de kommande MedicPen® produkterna pa kort tid och till en mycket rimlig kost-

nad beror pa att grundforskningen som de nu fardiga produkterna MedicPen® Clinic C100 och Classic C100
baseras pa, appliceras pa modellerna MedicPen® Classic C500 och Classic C1000. Mycket av utvecklingen &r
med andra ord redan gjord.

Mot denna bakgrund har MedicPens styrelse beslutat genomféra en nyemission om 9,1 mkr med féretradesratt
for befintliga aktieagare.

Halmstad den 30 maj 2008
MedicPen AB (publ)
Styrelsen
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Villkor och anvisningar

Foretradesritt till teckning

Den som pa avstamningsdagen den 30 maj 2008 &r registre-
rad som aktieagare i Medic Pen ager foretradesratt att for fyra
(4) gamla aktier teckna en (1) ny aktie. Sista dagen for handel
inklusive teckningsratt ar den 27 maj 2008.

For aktieagare som valjer att inte deltaga i emissionen uppstar,
under forutsattning att emissionen fulltecknas, en utspadning-
seffekt om 20 % alternativt 3.241.500 nya aktier.

Emissionskurs

De nya aktierna emitteras till en kurs av 2,80 kr per aktie.
Emissionskursen har faststallts av styrelsen med utgangspunkt
i marknadens prissattning av Medic Pens aktie och med hansyn
till sedvanlig emissionsrabatt.

Avstamningsdag

Avstamningsdag vid VPC AB (VPC) fér faststéllande av vilka
som ska erhalla teckningsratter ar den 30 maj 2008.

Teckningsratter

Aktiedgare erhaller en (1) teckningsratt for varje registrerad
aktie. For teckning av en (1) ny aktie erfordras fyra (4)
teckningsratter.

Handel med teckningsratter och Teckningsaktier (BTA)

Handel med teckningsratter kommer att ske pa AktieTorget un-
der perioden fran och med den 2 juni 2008 till och med den 10

juni 2008. Handel med BTA kommer att ske pa Aktietorget fran

och med den 2 juni 2008 intill dess att emissionen registrerats

hos Bolagsverket, information om sista handelsdag kommer att
lamnas av Aktietorget i form av ett marknadsmeddelande.
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Teckningstid

Teckning av aktier skall ske under tiden fran och med den 30
maj 2008 till och med den 13 juni 2008.

Observera att teckning genom utnyttjande av teckningsrat-
ter skall ske genom kontant betalning senast den 13 juni
2008.

Efter teckningstidens utgang blir ej utnyttjade teckningsratter
ogiltiga och saknar darmed varde. Dessa kommer darefter att
avregistreras utan avisering. For att inte forlora vardet pa teck-
ningsratter maste teckningsratterna antingen séljas senast den
10 juni 2008, eller utnyttjas for att teckna nya aktier i Medic Pen
senast den 13 juni 2008. Styrelsen i Medic Pen forbehaller sig
ratten att forlanga den tid under vilken teckning kan ske.

Information fran VPC till direktregistrerade aktiedagare

De aktiedgare eller foretradare for aktiedgare som pa ovan-
namnda avstdmningsdag ar registrerade i den av VPC fér Bo-
lagets rakning foérda aktieboken erhaller redovisning avseende
erhallna teckningsratter, anmalningssedel for teckning med
foretrade, inbetalningsavi och IM. Av den fortryckta emission-
sredovisningen framgar bland annat antalet erhallna teckning-
sratter. Den som ar upptagen i den i anslutning till aktieboken
sarskilt férda forteckningen éver panthavare med flera underréat-
tas separat.

Forvaltarregistrerade innehav

Aktiedgare vars innehav av aktier i Medic Pen ar forvaltarregis-
trerade erhaller ingen emissionsredovisning fran VPC. Teckning
och betalning skall da istallet ske i enlighet med anvisningar
fran respektive forvaltare.



Villkor och anvisningar fortsattning

Teckning och betalning med foretradesratt

Teckning sker genom samtidig kontant betalning vid nagot
bankkontor med erforderliga tillstand fill:

Adress till emissionsinstitut
Aqurat Fondkommission AB
Box 702

182 17 Danderyd

Fax: 08 — 544 987 59

Tel: 08 — 544 987 55

Teckning genom betalning skall géras antingen med den
utsénda fortryckta inbetalningsavin eller med sarskild
anmalningssedel — enligt faststallt formular - i enlighet med
nedanstaende tva alternativ.

Betalningen skall vara Aqurat Fondkommission AB
tillhanda senast den 13 juni 2008

1. Inbetalningsavi fran VPC

| de fall samtliga de pa avstdmningsdagen erhallna
teckningsratterna utnyttjas for teckning skall endast den
fortryckta inbetalningsavin anvandas som underlag for
teckning genom betalning. Séarskild anmalningssedel
anvands darvid inte.

2. Sarskild anmélningssedel

| de fall teckningsratter férvarvas eller avyttras eller av
annan anledning ett annat antal teckningsratter 8n det som
framgar av den fortryckta emissionsredovisningen utnyttjas
for teckning, skall anmalningssedel med foretradesratt an-
vandas. Sadan anmalningssedel kan erhallas fran Aqurat
Fondkommission AB eller fran MedicPen. Den fortryckta
inbetalningsavin fran VPC skall darvid inte anvéandas.

3. Utlandska aktieagare

Aktiedgare som ar bosatta utanfér Sverige (avser dock ej
aktiedgare bosatta i USA, Kanada, Nya Zeeland,
Sydafrika, Japan, Australien) tecknar genom att séanda
korrekt ifylld anmalningssedel till Aqurat Fondkommission
AB pa adressen ovan samt begara en SWIFT-instruktion.
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Teckning utan foretradesratt

For det fall samtliga teckningsratter inte utnyttjas ager styrelsen
ratt att inom ramen fér emissionens hégsta belopp bestdmma
om tilldelning av de aktier som tecknats utan foretradesratt.
Teckning av aktier utan féretradesratt skall ske under samma
tidsperiod som teckning med foretradesratt. Intresseanmalan
om att forvarva aktier utan foretradesratt kan géras pa anmal-
ningssedeln utan foretradesratt som medfoljer IMet. Anmal-
ningssedeln skall vara Aqurat Fondkommission AB tillhanda
senast kl. 17 00 den 13 juni 2008. Denna anmalan ar bindande.
Besked om eventuell tilldelning av aktier utan foretradesratt
lamnas genom utskick av avrakningsnota vilken ska betalas i
enlighet med anvisningarna pa denna. Nagot meddelande utgar
inte till dem som inte erhallit tilldelning.

For aktier som inte tecknas med stéd av teckningsratter skall
fordelning i forsta hand ske till aktietecknare som utnyttjat teck-
ningsratter i nyemissionen i forhallande till det antal teckning-
sratter som var och en utnyttjat for teckning. Kvarstar darefter
aktier som inte tecknats med stod av teckningsratter skall dessa
tilldelas allmanheten pro rata i forhallande till antalet tecknade
aktier och i sista hand till garanter av nyemissionen i forhallande
till det emissionsbelopp som respektive part garanterat.

Registrering av aktier

Sa snart aktiekapitalokningen har inregistrerats av Bolagsver-
ket, ombokas BTA till aktie utan avisering fran VPC. Omboknin-
gen beraknas ske i bérjan av juli 2008.
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Offentliggérande av teckningsresultat i emissionen

Snarast efter att teckningstiden avslutats kommer teckning-
sresultatet i emissionen att offentliggéras, vilket beraknas ske
omkring den 18 juni 2008.

Offentliggdrandet kommer att ske genom pressmeddelande pa
Bolagets och AktieTorgets respektive hemsida (www.medicpen.
com, www.aktietorget.se)

Teckningsaktier (BTA)

Teckning genom betalning registreras hos VPC, sa snart detta
kan ske, vilket normalt innebar nagra bankdagar efter betalning.
Darefter erhaller direktregistrerade aktiedgare en VP-avi med
bekraftelse pa att inbokning av betalda teckningsaktier (BTA)
skett pa tecknarens VP-konto.

Ratt till utdelning

De nyemitterade aktierna berattigar till eventuell utdelning fran
och med rakenskapsaret 2007/2008. Utbetalning av eventuell
utdelning ombesorjes av VPC.

Emissionsgaranti

Emissionen ar garanterad till cirka 88% via teckningsférbin-
delser fran befintliga 8gare och garantier fran utomstaende
investerare. Detta beskrivs narmare i avsnittet Kompletterande
information.



VD har ordet

MedicPen AB &r pa vag in i en expansiv fas dar vi bygger upp
en storre forsaljningsorganisation samt att vi skrivit vara forsta
distributionsavtal. Vi kommer &ven att borja bearbeta den
internationella marknaden dels via vara distributérer men aven
direkt pa vissa marknader. Vara produkter ar anpassade for en
global marknad och som VD tycker jag att det ar av storsta vikt
att vi redan fran borjan gar ut globalt.

MedicPen AB har tagit flera strategiska initiativ i syfte att skapa
forutsattningar for langsiktig tillvaxt. Bland annat har en ny
forsaljningsorganisation tagit form och styrelsen har forstarkts
med Birgitta Landin som har stor bransch- och marknadser-
farenhet. Birgitta har tidigare varit vice VD i Apoteket AB med
fokus att utveckla egenvard och butiker, samt styrelseord-
forande i dotterbolaget Adara. MedicPen AB har tillsammans
med Birgitta tagit fram en ny strategisk plan som fastlagts under
varen.

Forsaljningsorganisationen bestar idag av konsulter som har
lang erfarenhet av forséljning inom segmentet lakemedelsin-
dustrin. Anledningen till att vi valt denna vag ar att det ar det
snabbaste sattet att na resultat och att fa tillgang till ratt kompe-
tens. Det ger oss aven stora mojligeter att vara flexibla samt att
utvardera och andra organisationen I6pande.

Var aterforsaljarorganisation kommer att byggas upp med initial
fokus pa presumtivt mindre marknader. Det kommer att re-
sultera i bra referenser och snabba férsaljningsvolymer samt en
strategiskt god férhandlingsposition nar avtalen med de stoérre
marknaderna skall skrivas.

Vi har genomfort flera presentationer dar vi har demonstre-

rat MedicPen® Clinic. Forstaelsen for mervardet av att an-
vanda MedicPen® Clinic vid kliniska prévningar har varit god.
Inférséljningscyklerna mot lakemedelsindustrin ar langa men
med bra marginaler och stora volymer. Darfor ar det av stor vikt
att saljaktiviteterna fortsatter med oférminskad styrka. Under
sommaren kommer vi att lansera MedicPen® Clinic pa den eu-
ropeiska marknaden. Lanseringen sker mot strategiskt utvalda
ldkemedelsbolag. Aven ett stérre utskick via post planeras
under sommaren 2008. Samtliga saljaktiviteter av MedicPen®
Clinic pa den Europeiska marknaden genomférs av

MedicPen AB.

Nar det galler MedicPen® Classic C100 kommer vi att lansera
produkten mot prioriterade terapiomraden inom en manad. En
utbyggnad av férsaljningsorganisationen i host ar nédvandig for
att vi ska kunna méta marknadens respons. Vi raknar med att
se resultat av saljaktiviteterna redan under hésten 2008.

Cristian Hallin
VD, MedicPen AB (publ)
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Verksamhet

Bolaget bildades hdsten 1999 i syfte att utveckla och kom-
mersialisera en idé om tablettdispensern MedicPen®. Idén till
MedicPen?® fick Cristian Hallin, da han i borjan av 1990-talet
reste jorden runt som s.k. "ryggséacksturist”. Nagot som kravde
att han at malariaprofylax i tablettform, som pa den tiden kravde
mer medicinering &n malariaprofylax kraver i dag. Svarigheterna
med att komma ihag att ta medicinen fédde en idé om en liten
enkel automatisk tablettdoserare. MedicPen® ar varldens forsta
datoriserade tablettdoserare dar ergonomi och anvandarvan-
lighet ar kombinerat med den senaste teknologin for att under-
latta, effektivisera och géra medicinering sékrare. MedicPen®
har flera funktioner sasom utmatningsminne som registrerar
varje tablett, vibrationsmodul, digitalt ur och alarmfunktion.
MedicPen piper, blinkar eller vibrerar for att paminna om att det
ar dags att ta sin medicin, samt instruerar om vilken dos som ar
ordinerad. Samtliga tablettutmatningar registreras i doseraren
och lagras i ett last minne, for att medicineringen ska kunna
féljas upp och jamféras med given ordination. Trots avancerade
funktioner ar den latt att anvanda. Den programmeras latt av
anvandaren sjalv. Produkten skyddas av flera patent saval
europeiska som amerikanska.

Med MedicPen® satts sakerheten i fokus och anvandaren blir
hjalpt att medicinera ratt. Med MedicPen® &r det svart att ex-
empelvis missa eller ta dubbel dos. Samtliga tablettutmatningar
registreras vilket ger sparbarhet och darmed gor det enkelt for
patienten sjalv, dennes lakare, sjukvardspersonal och anhériga
att folja upp behandlingen.

Kvalitetssdkring i medicineringen

MedicPen® &r konstruerad for att klara framtida sékerhets-,
kvalitets- och miljokrav. MedicPen® ar en CE-markt produkt, och
uppfyller till fullo myndigheternas krav. Produkten skyddas av
flera patent saval europeiska som amerikanska.

Férdelar med MedicPen®:

- Enkel att anvanda

- Smidig att ta med

- Paminnelsefunktion

- Minnesfunktion som medfér sparbarhet
- Minimerad risk for felmedicinering
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Behov

Anvandandet av lakemedel i Sverige 6kar hela tiden, vilket
bland annat beror pa en aldrande befolkning och ett 6kat in-
tresse for halsa. | Sverige intas cirka tolv miljoner medicindoser
varje dag.* Ett allt storre ansvar for medicinering och rehabiliter-
ing laggs pa patienten, samtidigt som kostnaderna for lake-
medel har okat kraftigt. Patienternas sjukhusvistelser blir allt
kortare och patienter blir tidigt hemskickade med instruktioner
om medicinering.

Uppskattningsvis foljer bara halften (50%) av alla patienter som
ordinerats mediciner for Iangtidsbruk de instruktioner man har
fatt.® Felaktigt intag av medicin leder till att behandlingar miss-
lyckas och 6kad risk for biverkningar. Kostnader for felaktiga
medicineringar beraknas uppga till mellan 10-20 miljarder kr
per ar, bara i Sverige. En studie fran Umea Universitetssjukhus
visar att var sjunde akutpatient har symptom orsakade av éver-
eller undermedicinering.

Om patienten inte foljer ordinationen och tar ratt medicin i ratt
mangd vid ratt tidpunkt sa leder det till stora problem for pati-
enten och stora kostnader for sjukvarden. Vid dalig féljsamhet
minskar effekten av medicinerna. Biverkningar kan dessutom
uppstd. Behandlingen misslyckas och mycket lidande skapas i
onddan. Férutom allt personligt lidande som bristande féljsam-
het ger upphov till, &r kostnaden for felaktig medicinering som
namnts ovan stor.

Undersokningar visar att oféljsamhet och annan felaktig anvan-
dning av lakemedel &r orsak till®:

- 8-10 % av alla intagningar pa sjukhus

- 25 % av alla intagningar av patienter éver 65 ar

- 10 — 15 % av de fall som vardas pé intensivvardsavdelningar.

- Foérvarrad sjukdom, som leder till sémre halsa och livskvalitet

“J Lars G Nilsson, Stiftelsen NEPI, Stockholm
SMotion till Riksdagen, 2001/02:So 22
Kélla: J Lars G Nilsson, Stiftelsen NEPI, Stockholm



Verksamhet fortsattning

Nar lakaren har skrivit ut receptet till patienten &r det i stort sett’:
- 1/3 som tar medicinerna enligt ordinationen

- 1/3 som tar mindre doser eller en viss del av medicinerna

- 1/3 som aldrig anvander medicinerna de kopt ut fran apoteket

Ju langre en patient tar sin medicin desto samre blir statistiskt
sett féljsamheten.

Affarsidé och verksamhet

MedicPen AB (publ) utvecklar, tillverkar och marknadsfor paten-
terade produkter som underlattar for patienter att optimera sin
medicinering. Produkterna anvands av patienter och konsu-
menter samt personal inom sjukvard och vid kliniska prévningar
inom lakemedelsindustrin. Bolaget ar listat pa AktieTorget sedan
den 11 december 2006.

| Sverige inleddes lanseringen av Bolagets forsta produkt,
MedicPen® Clinic C100, som vénder sig mot lakemedelsbolag, i
juli 2007, och den internationella lanseringen av Clinic inleddes
i maj 2008. Den produkt som riktar sig direkt mot konsument,
MedicPen Classic inleddes i maj 2008.

Bolaget utvecklar i dagslaget flera varianter av tablettdoserare,
som ar baserade pa en gemensam och patenterad teknikplatt-
form. Produkterna riktar sig framst mot tre marknadssegment:

- Privatkund (MedicPen Classic)

- Foretag inom lakemedelsindustrin (MedicPen Clinic)

- Vardgivare, foretag, kommuner och landsting
(MedicPen Carma).

Bolaget

Bolaget har tva produkter, MedicPen® Clinic C100 och
MedicPen® Classic C100, som ar fardiga. Produkterna &ar
egenutvecklade, patenterade och datoriserade tablettdoserare,
med en gemensam teknikplattform, men med individuella
I6sningar som passar olika malgrupper.
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MedicPen® Classic C100 riktar sig till konsumentmarknaden.
MedicPen® Clinic C100 vander sig till en malgrupp bestaende
av lakemedelsbolag och CRO-féretag (Clinical Research
Organization). CRO ar foretag som ar specialiserade pa kliniska
provningar och gor medicinska studier pa uppdrag fran lakeme-
delsindustrin.

MedicPen AB (publ) tog beslut om att lansera MedicPen®
Clinic C100 under sommaren 2007. Bolaget har fokuserat pa
marknadsforing och forsaljning till Iakemedelsindustrin och
CRO-féretag av denna produkt. Initialt riktar sig Medicpen mot
malgruppen pa den svenska marknaden, som bearbetas enligt
faststalld plan.

Bolaget har tagit det strategiska beslutet att slappa MedicPen®
Clinic C100 pa marknaden som forsta produkt, fér att uppna ef-
fektivitet. Férsaljnings- och marknadsféringsarbetet kan genom-
féras pa ett mer kostnadseffektivt satt gentemot den snavare
malgruppen lakemedelsindustri och CRO-féretag, jamfort med
den bredare malgruppen konsument och sjukvard. MedicPen
fungerar dessutom som distributionskanal direkt ut till bestal-
lare av produkten MedicPen® Clinic C100, vilket eliminerar
kostnader for externa mellanhander.

Ledningen for MedicPen bedémer att ovanstaende lanser-
ingsstrategi innebar bast utnyttjande av Bolagets resurser,
bade pa kort sikt och pa langre sikt. Kostnadsmassigt gynnas
MedicPen® Classic av att tillverkningskostnaden fér modellen
blir Iagre, eftersom den drar nytta av att MedicPen® Clinic da
redan natt en produktionsvolym.

Samtidigt ar det en bra referens vid forsaljningen av
MedicPen® Classic, att MedicPen® Clinic redan anvands vid

kliniska provningar.

’Kélla: J Lars G Nilsson, Stiftelsen NEPI, Stockholm
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Benamning Malgrupp Modell Mjukvara i doseraren Mjukvara till PC
MedicPen® Konsument C100 C500 C1000 Konsumentanpassad.  For att lakare, vardgivare
Classic och angelagna anhériga ska
kunna folja tablettintaget och
jamfoéra med ordinationen.
MedicPen® Lakemedelsbolag, C100 - - Minnet &r sparrat da Samla statistik dver
Clinic kliniska studier ett lakemedelsbolag féljsamheten momentant i
ager informationen. kliniska studier.
MedicPen®  Vardinrattningar - - C1000 Eventuellt mindre Central dvervakning 6ver
Carma kapacitet i produkten patienternas tablettintag.
da en central dator Loggbok Over tablettkon-
skoter medicineringen.  sumtionen med mdjlighet att
koppla information till patient-
journal. Kvalitetssystem.
Tillbehor: Dockningsstaion, Laddare, IR Laddare,
kommunikation  och Bluetooth IR och
med PC via USB ingar. Bluetooth
ingar.
C100 Clinic gar
aven att utrysta
med USB/GSM/
3G m.m.
Antal samtidiga 1 5 10
tablettyper:

* De kommande produkterna MedicPen® Classic C500 och C1000 &r under utveckling.

Marknaden

MedicPen® &r en nyhet pa den svenska och internationella
marknaden. Produkten skyddas av flera patent saval europeis-
ka som amerikanska. Detta innebar att en opartisk granskning
gett produkten en innovationshéjd som har méjligheter att
kunna kapitaliseras.

Produkten ar unik med sin kombination av enkelt handhavande
och majlighet till lagring av utmatningshistorik. Detta mojliggor
sakrare dosering av lakemedel, i ratt tid och i ratt mangd.

Bade patienten sjalv, vardande personal och i forekommande
fall I1akemedelsbolagen som genomfor kliniska provningar kan
enkelt félja hur medicineringen genomforts, och kan med detta
som utgangspunkt dra mer korrekta slutsatser. Vardbehov och
manskligt lidande minskar samtidigt som samhallets kostnader
for felmedicinering och efterféljande vard blir 1agre.

Konsumentmarknaden

Undersékningar visar att oféljsamhet och annan felaktig anvan-
dning av lakemedel &r orsak till®:

- 8-10 % av alla intagningar pa sjukhus

- 25 % av alla intagningar av patienter éver 65 ar

- 10 — 15 % av de fall som vardas pa intensivvardsavdelningar.
- Forvarrad sjukdom, som leder till samre halsa och livskvalitet

| kblvattnet av sjukvardsapparatens galopperande sjuknota
tvingas patienterna till 6kat eget ansvar. En konkurrent till
MedicPen saljer en mycket enkel tablettdoserare, Dosett, i
over 115.000. exemplar per ar enbart i Sverige. Saledes koéper
1,3% av Sveriges befolkning en Dosett varje ar. Anvandarna
ar betydligt fler, da den vid normalt handhavande har en lang
livslangd. Konsumentpriset fér MedicPen® r attraktivt for den
breda allmanheten. MedicPen AB (publ) undersoker dessutom
mojligheten for att fa in produkten under hdgkostnadsskyddet.

8Kélla: J Lars G Nilsson, Stiftelsen NEPI, Stockholm
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Verksamhet fortsattning
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Férutsattningarna for lanseringen av MedicPen® &r saledes
mycket goda.

- Produkten tillfér marknaden nagot nytt, den ar datoriserad,
som det finns ett stort behov av.

- Attraktivt pris.

- Enkelt handhavande och modern design ger hég acceptans.

Lakemedelsbolagen

Enbart i Sverige pagar det ca 600 kliniska studier, varav héalften
ar preparat i tablettform. Féljsamheten i kliniska provningar ar
lika bristfallig som vid lakemedelsanvandningen i samhallet i
ovrigt. LAkemedelsindustrin kdnnetecknas av sarskilt hdga krav
pa kvalitetssakring, med avseende pa sakerhet och dokumenta-
tion, nar det galler kliniska prévningar. Planeringstiden fér en
klinisk prévning ar darfor lang och ju langre en klinisk prévning
pagar desto fler patienter kraver den. En klinisk prévning ge-
nomfors i olika faser. | fas 1 deltar nagra tiotal patienter. Uppnas
ett positivt resultat, gar prévningen vidare till fas 2, dar det ofta
ingar 200-300 patienter och slutligen till fas 3, dar 10.000-tals
patienter kan inga.

Det finns exempel pa langt storre studier an sa. Bland annat
har MedicPen tagit del av omstandigheter kring en global studie
med 6ver 40.000 deltagande patienter. Det illustrerar vilka
mojligheter marknaden for kliniska prévningar har.

For lakemedelsbolagen innebar anvandandet av MedicPen

vid kliniska prévningar en stor besparing. Insamlandet av data
runt féljsamheten i den kliniska prévningen kraver i dag stora
personella resurser. MedicPen bade forbattrar foljsamheten,
samlar in data nar varje tablett matats ut och for éver informa-
tionen till IAkemedelsbolagets databas. Allt detta arbete skots i
dag manuellt med stor bemanning, bl.a. for att Gvervaka sa att
den manskliga faktorn inte missar nagon detalj eller rakar regis-
trera nagon uppgift fel. Detta kostar i dag stora summor.

Séakerhet, ekonomi och effektivitet ar tre inbyggda finesser i
varldens forsta datoriserade tablettdoserare, som specialanpas-
sats for lakemedelsindustrin for att optimera medicineringen vid
kliniska prévningar.

Ju fler patienter som f6ljer ordinationen, desto farre patienter
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kravs for att garantera resultatet vid kliniska prévningar.
MedicPen® Clinic C100 &r enkel att anvanda och l4tt att bara
med sig och utrustad med den senaste teknologin for att under-
latta, effektivisera och sakerstélla tablettintaget.

Saljcyklerna mot denna marknad &r visserligen lang, men vi ser
en stor potential fér var produkt. MedicPen® Clinic C100 har en
viktig funktion att fylla, saval nar det galler sakerhet for patienter
som att spara tid och kostnader for I1akemedelsforetaget. Vid
Bolagets kontakter med lakemedelsbolagen pa marknaden, har
produktférdelarna hos MedicPen® Clinic C100 véckt omedelbart
intresse.

Vardcentraler och sjukhus

MedicPen® Carma C 1000, som &r under utveckling, utgér ett
koncept for tablettdispensering déar styrning, évervakning och
registrering av medicinering kan ske centralt. Systemet byg-
ger pa att en modifierad variant av MedicPen® Classic C1000
installeras vid varje sangplats och kopplas in pa ett dator
natverk dar informationen lagras samt kontrolleras. Fordelarna
med systemet ar att det ar 1att att dvervaka, med farre felmedi-
cineringar som foljd. Férutom detta tillater 16sningen ocksa att
andring av dos eller tillagg av mediciner sker centralt, vilket ar
bade tids och arbetsbesparande. Sjukhuspersonalen kan pa sa
séatt utnyttja sin tid mer effektivt. Intresset for MedicPen® Carma
C 1000 ar inte bara stort p.g.a. besparingar utan aven for de
kvalitetssakrande fordelarna produkten for med sig for varden.

Konkurrenter och konkurrensfordelar

| dagslaget finns endast ett fatal konkurrenter i Sverige. Ingen
av konkurrenterna till MedicPen® produkterna &r datoriserade
eller har funktionen att registrera varje utmatad tablett, det ar
MedicPen ensamt om. Dessa funktioner ar valdigt vardefulla
och kan vara helt avgérande for sjukhus samt for I1akemedels-
bolagen nar de genomfor kliniska studier. | kombination

med 6vriga funktioner som MedicPen® produkterna har &r
MedicPen® helt unik.

MedicPen® Classic C100 ar séker, funktionell och prisvard samt
har ett starkt patentskydd. Nedan féljer en enkel jamforelse,
med avseende pa pris och funktionalitet, med de produkter som
kan anses vara de starkaste konkurrenterna.



Verksamhet fortsattning

Produkt Lagring av Funktionalitet Funktionalitet Mobilitet Forberedelse Ny teknik Pris

flera olika Sakerhets- Paminnelse- Latt att ta -tid - stoppa Minnes-

tabletter funktion funktion med sig i medicin funktion
Dosett ) ) 85 kr?
Careousel [ [ [ ) 232 USD?
Eigclearglr.:rk ° °® 50 USD*
Dosett + alarm [ ) [ ] 40 UsSD*
AMD [ o o [ o 800 USD*
MedicPen® o o o ( ( @ Ej prissatt®

1. Sakerhetsfunktion innebdr att produkten styr medicineringen — patienten kan t ex inte ta medicinen tva ganger.

2. Pris vid inkdp i Apoteket i Sverige — Det finns tre modeller i olika storlek som kostar 55, 85 resp 157 kr/st.

3. | Sverige vid bestéllning direkt fran tillverkaren ar kostnaden 995 kr.

4. Pris vid inkdp i USA via nétaffar, www.epill.com

5. Av férhandlingstekniska skél meddelar bolaget i nulédget inte med nagot pris. Priset kommer dock att vara klart konkurrenskraftigt och
ligga under snittet av de fem konkurrenterna
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Forséljning och marknadsféring

MedicPen Classic C100 och MedicPen Clinic C100 ar fardigut-
vecklade och klara for forsaljning. MedicPen Classic C500 och
1000 beraknas vara utvecklade och klara for férsaljning under
forsta halvaret 2009.

Forsaljning av MedicPens produkter kommer skétas av lokala
och erfarna aterforséljare. Anledningen till att MedicPen valt
denna modell, ar att det visat sig vara det snabbaste sattet att
knyta erfaren och verkligt kunnig kompetens till Bolaget.
MedicPens egen organisation inriktar sig pa att svara for salj-
och utbildningsstdd till distributorer och aterforsaljare. Detta
innebar en for Bolaget lagre risk och snabb forsaljningsnéarvaro
i flera lander.

Redan har aterforsaljaravtal tecknats for tre storre omraden:
Europa

Kinchard Consulting AB har redan bérjat marknadsféra och
salja Clinic mot lakemedelsbolagen i Sverige, och skall ill
sommaren bearbeta resten av Europa. Under sommaren skall
Kinchard aven borja marknadsféra Classic i Sverige for att
darefter ga vidare i Europa.

Mellandstern och Asien

Auvtal har tecknats med Ren europe som skall identifiera [amp-
liga aterforsaljare i rubricerade omraden. Detta har redan lett
till att forsta AF-avtalet tecknats med Arimtek som ska lansera
MedicPen i Turkiet.

Mot segmentet privatkund kommer Bolaget, nar produktport-
foljen kompletterats med modellerna MedicPen Classic C500
och MedicPen Classic C1000, att avtala med stora distributérer
pa respektive delmarknad for att svara forsaljningen.

Lakemedelsforetag:

MedicPen® Clinic C100 vander sig till en malgrupp bestaende
av lakemedelsbolag och CRO-féretag, som ar specialiserade pa
kliniska prévningar och goér medicinska studier pa uppdrag fran
lakemedelsindustrin. Initialt riktar vi oss mot malgruppen pa den
svenska marknaden, som bearbetas enligt faststalld plan.

Medicpen har egen férsaljningsorganisation som med person-
lig forsaljning saljer till 1kemedelsindustrin och CRO féretag.
Marknadsforing sker i huvudsak inom Europa samt mot vissa
prioriterade internationella foretag och marknader.
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Privatkund:

MedicPen haller pa att etablera en forsaljningsorganisation
som arbetar genom aterforsaljare mot slutkund Medicpen byg-
ger ocksa upp en supportorganisation. Etablering sker forst i
Sverige darefter internationellt. Marknadsféring sker genom an-
nonsering, Internet och 6vrig media. En viktig framgangsfaktor
kommer vara deltagande i patientsékerhets- och aldreomsorg-
sprojekt, samt etablering hos viktiga patientgrupper. Bolagets
forsta produkt till privatkund kommer initialt att lanseras mot
strategiskt utvalda terapiomraden. Exempelvis ett omrade
som kannetecknas av dyra lakemedel, eller terapiomraden dar
marginalerna ar hdga samt direkt mot vissa lampliga patient-

grupper.

| Sverige saljs 115.000 Dosett arligen vilket innebar att 6ver
1,3% av alla svenskar kdper en tablettdoserare varje ar. Anvan-
darna ar betydligt fler, da den vid normalt handhavande har en
lang livslangd. Marknaden ar med andra ord mycket stor.
Medicpen kommer efter lanseringen pa hemmamarknaden och
Skandinavien, vilka blir testmarknader, att marknadsféra Med-
icPen® i resten av Europa och USA. Invanarantalet i dessa lan-
der &r 743 miljoner. Skulle dessa lander anskaffa MedicPen® i
samma omfattning som svenskar kdper Dosett skulle férsaljnin-
gen av MedicPen® bli 9.657.000 st. varje ar. Detta illustrerar att
MedicPen® har stor potential.

Inkluderar vi alla potentiella segment for produkten och de
kommande produkterna &r den méjliga marknaden dramatiskt
mycket storre. De ovanstaende siffrorna och informationen ger
en indikation om tillvaxtméjligheterna!

Produkten kommer ocksa att anvandas i patientsakerhetspro-
jekt och aldre projekt samt i 6vergangen mellan éppen och
sluten vard.

Lanseringen av MedicPen® Classic C100 sker genom att
Bolaget forst skaffar sig ett antal strategiska referenser. For

att &stadkomma dessa tillhandahaller Bolaget ett mindre antal
produkter for utprovning at olika patientgrupper och deras
organisationer. Flera patientorganisationer ar stora och har
tiotusentalsmedlemmar. Att géra produkten kand i patientorgani-
sationerna ar ett vardefullt satt att medvetandegéra marknaden
om produkten bland kunder som har stort behov av MedicPen®.
MedicPen® Classic C100 ska dven delta i vetenskapliga studier
som publiceras.

Ovanstaende aktiviteter ar inledda.

Inledningsvis ar referenserna mycket betydelsefulla. Arbetet

ar pa det viset val forberett infor lanseringen av Bolagets
kommande produkter. Da kommer hela produktportféljen att
marknadsforas via annonser och distributérer. Kostnadsmassigt
ar det inte sarskilt mycket dyrare att marknadsféra hela produkt-
portfélien av MedicPen® produkter gentemot privatkund, jamfort
med att marknadsféra endast en av produkterna.



Verksamhet fortsattning

Flodesschema

Studie vid Huddinge sjukhus MedicPen Classic C500 MedicPen Carma i
MedicPen Classic C100 MedicPen Classic C1000 anvandartest pa sjukhus
| anvandartest
Advisory Board Ytterligare distributionsavtal Ytterligare distributérsavtal;
Sverige, Norden Europeiska nyckel-
¢ marknader och USA
2008 2009 * 2010

—_—j————j——yp-

Salj och marknadsaktiviteter

Distributors avtal Forsta fakturering i Sverige: Forsta fakturering

REN Europé MedicPen Clinic C100 MedicPen Classic C500

Gmbh,Schweiz MedicPen Classic C100 MedicPen Classic C1000
Distributdrsavtal Forsta fakturering i Europa: Forsta fakturering
Arimtek.Ind. MedicPen Clinic C100 MedicPen Carma
Trade.LTD.CO. MedicPen Classic C100
Turkey
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Samarbetspartners/distributorer

Kinchard Consulting AB startade sin verksamhet med kon-
sulttjanster at lakemedelsforetagen 1995. Idag ar kontrakts-
forsaljningen - uthyrning av enskilda konsulter eller hela saljkar-
er for forsaljningsuppdrag - en av foretagets karnverksamheter.
Sedan den 1 maj, 20086 tillhér Kinchard Consulting Pharmexx
GmbH som med mer an 4.000 konsulter i 16 lander ar Europas
snabbast véaxande konsultféretag med kontraktsforsaljning inom
lakemedelsbranschen som sin karnverksamhet.

Kinchard ar MedicPen AB:s forséljningsorganisation med sup-
port fran tre personer pa MedicPen AB. Initialt arbetar Kinchard
med produkten MedicPen Clinic C100 pa den svenska och
utvalda delar av den europeiska marknaden och pabdrjar
under forsommaren 2008 att marknadsféra MedicPen Classic
C100 mot utvalda terapiomraden (patienter och lakemedelsom-
raden dar MedicPen passar synnerligen bra.) pa den svenska
marknaden.

Ren europe GmbH i Schweiz &r ett marknadsforingsforetag
med ett natverk av potentiella distributérskontakter som tacker
Vast och Ost Europa samt Mellan Ostern och Asien. Med anled-
ning av ett nyligen undertecknat avtal med MedicPen kommer
Ren europe att bérja marknadsfora MedicPen® i Mellandstern
och Indien, Ren europe kom i kontakt med MedicPen hdsten
2006 och blev intresserade av MedicPen® pa grund av:

- Konceptet/produkterna, som ar nischade pa ett mycket
valdefinierat satt.

- Resultatet av datoriseringen , som har gett ett 6kat varde da
det ar unikt i jamforelse med andra befintliga tablettdoserar
system pa marknaden.

- Utvecklingsarbetet gentemot andra anvandaromraden som
t.ex. lakemedelsindustrin och sjukvardsenheter férutom den
traditionella konsument/patient marknaden.
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Arimtek Medikal Teknolojileri Ltd. Sti ar ett turkiskt bolag som
arbetar som distributér pa den Turkiska marknaden. Avtalet
med Arimtek innebar att en lansering av den nya datoriserade,
helsvenska tablettdoseraren MedicPen® genomférs under 2008.
Arimtek har en dokumenterad framgang med att salja bland an-
nat svenska produkter pa den turkiska sjukvardsmarknaden.

Spenshult ar ett specialistsjukhus som kompletterar den évriga
reumatikersjukvarden i Sverige. Har finns alla resurser och
specialister inom reumatologi effektivt samlade pa ett stalle.
MedicPen har under utvecklingen av produkterna varit i kontakt
med Spenshults reumatikersjukhus i olika faser av produktut-
vecklingen, for att genom Spenshult fa anvandarsynpunkter

pa produkterna. Testkonsulterna (se nedan) som bedriver sin
verksamhet pa Spenshult har ocksa anlitats och genomfort
anvandartest.

Reumatikersjukhuset Spenshult &gs av Transmedica och Reu-
matikerférbundet som har ca 60 000 medlemmar.
Testkonsulenterna ar specialutbildade personer, med nedsatt
handfunktion, som arrangerar testgrupper dar produkters och
férpackningars hanterbarhet utvarderas. Malet ar att medverka
till produktférbattringar som leder till anvandarvanlig design och
tillgénglighet for alla.

En grupp anvandare med bred spridning i aldrar och funktions-
formagor far testa produkter utifran sina egna forutsattningar.
Darmed far man insikt om problem som kan uppsta ur ett myck-
et brett perspektiv. Att hitta forbattringar pa ett tidigt stadium
sparar saval tid som pengar i foretagens produktutveckling. Val
genomténkta produkter ar bra for alla anvéndare, inte bara for
funktionshindrade och man skapar darmed en stérre malgrupp.



Verksamhet fortsattning

Styrelse och revisor

Kjell-Ake Andersson, f 1946, Styrelseordférande

Kjell-Ake Andersson &r civilingenjér inom elektronik fran Lunds
Tekniska Hogskola. Han har under méanga ar varit anstalld

vid Electroluxkoncernen i Malmg, innan han 1988 grundade
foretaget Xperi AB i Lund vars verksamhet var inriktad mot
utveckling och tillverkning av elektronikbaserade produkter bl.a.
inom medicin-teknik. Foretaget forvarvades ar 2002 av Note AB.
Kjell-Ake arbetade kvar i NOTE till hésten 2005 d& han lamnade
koncernen som VD och koncernchef for NOTE AB.
Aktieinnehav: Privat med familj och via bolag 352.000 aktier.

Karl Hillgard, f 1967, vice styrelseordférande

Karl Hillgard har last ekonomi for entreprendrer vid Lunds
Universitet 1995-1997. Karl har varit entreprendr i olika kon-
stellationer sedan 1988. 2002 kdpte Karl sina forsta aktier i
MedicPen AB. 2003 6kade Karl sitt engagemang i MedicPen AB
infor Bolagets forsta emission, och har darefter pa konsultbasis
arbetat i MedicPen AB.

Aktieinnehav: 2.102.000 aktier

Birgitta Landin, f 1955, Styrelseledamot

Tidigare Vice VD i Apoteket AB samt styrelseordférande i dotter-
bolaget Adara AB. Direktor i Ericsson med ansvar for partner-
skap och jointventures for tjanster till mobila system. Dessforin-
nan Humanresources Director i Ericsson, Dagens Nyheter och
Facit AB. Utbildad Socionom med vidareutbildning i ekonomi
och management.

Aktieinnehav privat och via bolag: 0 aktier

Goran Mansson, f 1955, Styrelseledamot

Utbildad pedagog och ekonom. VD och Koncernchef for
Falvirkoncernen (omsattning 64 mkr). Tidigare VD foér Maxfly
samt Acrinova dessfoérinnan verkade han under manga ar som
chefstjansteman i Falkpings kommun. Ledare under manga
ar inom Svenska Volleybollférbundet bl.a. ordf i internationella
sektorn och manager.

Aktieinnehav privat och via bolag: 745.000 aktier
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Cristian Hallin, f 1969, VD och styrelseledamot

Cristian har varit entreprenér sedan 1987 och med framgang
drivit féretag tidigare. Cristian Hallin har arbetat som VD i Na-
tional Plast AB sedan 1994 samt VPAB 1996-2001. Grundare
till MedicPen AB 1999. Har sedan 2003 arbetat med MedicPen
AB pa heltid. Bakgrunden &ar en teknisk utbildning men Cristian
har aven last ekonomi och marknadsféring. Sitter med i Hal-
soteknikféreningens styrelse sedan 2005.

Aktieinnehav: 2.900.000 aktier

Revisor
Claes Hamilton, f 1963, Auktoriserad revisor
Ohrlings PricewaterhouseCoopers

Advisory Board i MedicPen

For att sékerstélla MedicPens produktutveckling har ett Advi-
sory Board bestaende av fem personer med lang och relevant
branscherfarenhet bildats. Syftet med MedicPens Advisory
board ar informationsinsamling inféor MedicPen AB:s utveckling
av en storre produktportfélj med bland annat konsumentmod-
eller och system till sjukhus samt att f& anvandarledens samt
vardgivarens synpunkter pa kommande MedicPen® produkter.
Exempel pa specifika &mnen som behandlas ar t ex hur manga
olika lakemedel anvander malgruppen, synpunkter fran anvan-
darens/vardgivarens om dagliga anvandningen av produkten
och pafylining av tabletter.

MedicPens advisory board bestar av:

- Ordf. Cristian Hallin

- Birgitta Landin tidigare vVD i Apoteket,

- Mikael Lordal Gastrocentrum Medicin, Karolinska Univer
sitetssjukhuset Huddinge

- Karl-Gunnar Skoog ordférande i Parkinsonférbundet,

- Ake Zetterstrdm medgrundare av Note AB i Lund
(tidigare Xperi)



Produktoversikt

Bolaget utvecklar datoriserade tablettdoserare for kliniska
prévningar inom lakemedelsindustrin samt produkter som
underlattar for patienter/slutkonsumenter att sékerstalla optimal
medicinering. MedicPen piper, blinkar eller vibrerar for att
paminna om att det ar dags att ta sin medicin, samt instruerar
om vilken dos som ar ordinerad. Samtliga tablettutmatnin-

gar registreras i doseraren och lagras i ett Iast minne, for att
medicineringen ska kunna féljas upp och jamféras med given
ordination.

MedicPen® Clinic C100

MedicPen® Clinic C100 ar en egenutvecklad och patenterad,
datoriserad tablettdoserare som specialanpassats for kliniska
provningar inom lakemedelsindustrin. Produkten registrerar all
medicinering, samlar statistik dver féljsamheten och éverfor
informationen, via datoranslutning och

Internet, till foretaget som utfér den kliniska provningen for
vidare analys och utvardering.

MedicPen® Clinic C100 bestar av en doserare, en dock-
ningsstation som kommunicerar med PC via

USB samt mjukvara till PC. Trots avancerade funktioner ar
produkten enkel att anvanda.

Doseraren ar ergonomisk, enkel att anvanda och Iatt att bara
med sig samt utrustad med den senaste

teknologin for att underlatta, effektivisera och sakerstélla tablet-
tintaget. Patienten far en paminnelse

via ljus, ljud eller vibration vid varje tillfalle som en medicin ska
tas samt information om hur manga

tabletter som ar ordinerade.

Samtliga tablettutmatningar registreras i doseraren, hamtas in i
dockningsstationen och skickas via

datoranslutning till aktuellt foretag som utfor den kliniska
provningen. Minnet har ett kodat las och kan

ej raderas av patienten.

MedicPen® Clinic C100 kan hantera en typ av tablett, med upp
till 24 uttagningar per dygn.

Magasinet rymmer tabletter for upp till tva veckors normal kon-
sumtion. MedicPen® Clinic C100 &r en patenterad och CE-markt
innovation som ar konstruerad for att klara framtida sakerhets-,
kvalitets- och miljokrav.

Produkten uppfyller kraven i Medicintekniska produktdirektivet
MDD 93/42/ECC Klass 1.

Fakta om MedicPen® Clinic C100:

- Enkel att anvanda.

- Latt att bara med sig.

- Funktion som medfér sparbarhet.

- Minimerad risk for felmedicinering.

- Overfér automatiskt information fran produkten till Iikemedels
bolag, vilket ar arbetsbesparande samt reducerar risken for
manskliga fel.
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- Paminner patienten om nar och hur manga tabletter som ar
ordinerade. Alarm sker
genom ljud, ljus och vibration.

- Registrerar samtliga tablettuttag och sparar dem i minnet.

- Kan hantera upp till 24 uttagningar per dygn.

- Magasinet rymmer tabletter for upp till tva veckors normal
konsumtion.

- Minnet ar last med kod och kan ej raderas av patienten.

- Drivs med tva AAA-batterier som medféljer produkten.

Funktionerna i mjukvaran fér MedicPen® Clinic C100 &r tekniskt
avancerade, men anda enkla att anvanda. Nar statistiken som
lagrats i tablettdoseraren dockats Over till patientens PC, ham-
tas den in i programmet med ett knapptryck.

Statistiken skickas automatiskt till férutbestdmd databas.
Mjukvaran kan aven omvandla informationen till grafik, alterna-
tivt tabeller, som visar patientens foljsamhet.

Har finns dessutom mdjlighet till justering av instéllningar i
patientens tablettdoserare.

MedicPen® Classic C100

MedicPen® Classic C100 &r en egenutvecklad och patenterad
serie datoriserade tablettdoserare, med syfte att optimera medi-
cineringen for patienter och darmed 6ka féljsamheten. Samtliga
tablettutmatningar registreras, vilket méjliggoér for lakare och
vardgivare att folja medicineringen och jamféra med ordination.
Bolaget planerar att inleda lanseringen av MedicPen® Classic
C100 under varen 2008.

Produkterna i Classic 100-serien bestar av en doserare, samt
tillval av en dockningsstation som kommunicerar med PC via
USB samt mjukvara till PC. Trots avancerade funktioner ar
produkten enkel att anvanda och kan dessutom latt program-
meras av anvandaren sjalv.

Doseraren ar ergonomisk, enkel att anvanda och Iatt att bara
med sig samt utrustad med den senaste teknologin for att
underlatta, effektivisera och sakerstalla tablettintaget. Patienten
far en paminnelse via ljus, ljud eller vibration vid varje tillfélle
som en medicin ska tas samt information om hur manga tablet-
ter som &r ordinerade.

Samtliga tablettutmatningar registreras i doseraren, vilket
medfor att saval patient som vardpersonal kan avlasa historiken
i produktens display och félja medicineringen. Méjlighet finns
aven att verfora historiken, via dockningsstationen, till en dator
samt att dokumentera och illustrera medicineringen grafiskt.

MedicPen® Classic C100 &r en patenterad och CE-mérkt in-
novation som ar konstruerad for att klara framtida sékerhets-,
kvalitets- och miljdkrav. Produkten uppfyller kraven i Medicin-
tekniska produktdirektivet MDD 93/42/ECC Klass 1.



Verksamhet fortsattning

Kommande produkter

Under 2006 och 2007 har MedicPen AB (publ) lamnat in yt-
terligare patentansokningar angaende Bolagets kommande
produkter. | skrivande stund arbetar Bolagets patentombud
med att utforma ytterligare patentansokningar fér de kommande
MedicPen® produkterna. Bolaget ar darfor forsiktigt med att
beskriva produkterna mer an pa ett évergripande satt. De kom-
mande produkterna ar bendmnda, MedicPen® Classic C500,
MedicPen® Classic C1000 och MedicPen® Carma C1000.
Under det kommande aret raknar MedicPen med ytterligare
framsteg i forsknings- och utvecklingsarbetet kring framtidens
MedicPen®-produkter. Eftersom Bolaget arbetar med befintliga
produkters patenterade teknikplattform, gar arbetet framat i god
takt och till 1ag risk och lag kostnad. De nya produkterna ar en
breddning av Bolagets produktsortiment, i syfte att na nya och
storre malgrupper.

MedicPen® Classic C500 och MedicPen® Classic C1000

MedicPen® Classic C500 och C1000 ér tablettdispensers for
anvandare med behov av manga tabletttyper och innehaller
som namnen indikerar 5 respektive 10 magasinror (for upp till
10 olika mediciner.) De ar trots sin storre storlek portabla. Med-
icPen® Classic C500 och C1000 konstrueras med utgangspunkt
fran anvandarna. Bolaget har statt i tat kontakt med anvandarna
for att fa med deras synpunkter vid framtagningen av produkter-
na. Produkterna ar enkla att anvanda; hela enheten mandvreras
med en enda knapp. Ett tryck pa den ar allt som behdvs for att

Finansiell prognos

ratt kombination och antal tabletter ska matas fram vid ratt
tillfalle. Produkterna &r tankta att vara sa lattanvanda att det
inte ska vara nagot hinder for nagon person att anvéanda dem.

MedicPen Carma C1000

MedicPen® Carma C1000 utgér ett koncept for tablettdispenser-
ing dar styrning, 6vervakning och registrering av medicinering
kan ske centralt. Systemet bygger pa att en modifierad variant
av MedicPen® Classic C1000 installeras vid varje séngplats
och kopplas in pa ett dator natverk dar informationen lagras
samt kontrolleras. Férdelarna med systemet ar att det ar Iatt att
overvaka, med farre felmedicineringar som foljd. Férutom detta
tillater I6sningen ockséa att andring av dos eller tillagg av medi-
ciner sker centralt, vilket ar bade tids och arbetsbesparande.
Sjukhuspersonalen kan pa sa satt utnyttja sin tid mer effektivt.
Intresset for MedicPen® Carma C1000 &r stort ocksa som ett
led i att kvalitetssakra varden.

Produktion och distribution

All produktutveckling och konstruktion sker i Sverige. Serietill-
verkning av produkterna gors i Kina. MedicPen AB (publ) ager
alla produktionsverktyg och har en fungerande produktionslinje
pa plats. Bolagets produkter kommer att distribueras via lager
till distributorer i respektive land for att darefter saljas till strat-
egiskt utvalda aterforsaljare.

Resultatrakningar 2008-2010 (prognoser, Mkr)

Omsattning
Kostnader

Rorelseresultat fore avskrivningar, (EBITDA)

EBITDA-marginal
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2008P  2009P 2010P
0,75 10 65
-2,85 -9,2 -39
-2,1 0,8 26
neg 8% 40%



Historik

1999
- Bolaget Telum AB startades for att driva projektet MedicPen®.
2000

- Version 1 av MedicPen® blev fardigkonstruerad och den
forsta prototypen byggdes.

- Projektet bedrevs av Cristian Hallin som ett sidoprojekt i man
av tid.

2001

- Planer pa en produktportfélj runt MedicPen®-lésningarna tog
form.

- En konsult hyrdes in pa heltid for att bista vid produktutveck
ling.

- Kontakter togs med olika anvandargrupper, sjukvarden, lakare
och Idkemedelsindustrin.

2002

- Arbetet med produktutvecklingen fortskred och nya Iésningar
implementerades.
- Planer for kapitalanskaffning utarbetades.

2003

- Telum AB genomf&rde en privat emission, vilket tillférde Bo
laget ca 3 000 000 kr fére emissionskostnader.
- Bolaget hade efter emissionen 64 delagare.

2004

- Produkten férandrades nagot for att ocksa passa halsokost
preparat.

- Efter intensivt utvecklingsarbete byggdes nya prototyper.

- Produktionslinje i Kina stod fardig.

2005

- Patent beviljades i Sverige, Tyskland, England, Australien och
USA.
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- Telum AB bytte leverantér av hard- och mjukvara.

- Den nya hard- och mjukvaran fungerade mycket bra. Lsnin
garna ar férberedda for att passa ocksa i de kommande
produkterna.

- Anvandartester gjordes.

- En andra emission genomfdérdes vilket tillférde Bolaget ca 2
miljoner kr fére emissionskostnader.

- Bolaget hade 90 agare.

2006

- Bolaget bytte namn till MedicPen AB

- Styrelsen utdkades med tre ledaméter, vars kompetens ar
viktig for att sakerstélla Bolagets utveckling och den framtida
lanseringen av MedicPen®.

- Bolaget forbereddes for att gora en publik emission.

- MedicPen AB (publ) listades pa AktieTorget efter en verteck
nad nyemission som inbringade drygt 14 miljoner kr fore emis
sionskostnader.

- Fler patent sdktes avseende framtida produkter.

2007

- Pa arsstamman den 19 februari 2007 utdkades styrelsen,
genom att Géran Mansson valdes in.

- Lanseringen av MedicPen® Clinic C100 inleddes.

- Kontakter etablerades med saval lakemedelsbolag som CRO-
foretag och responsen har varit god.

- Utveckling av Bolagets kommande produkter fortgar.

2008

- Pa arsstamman valjs Birgitta Landin in i styrelsen

- Under Birgitta Landins ledning utarbetas en ny strategisk
marknadsplan.

- Ett advisoryboard bildas

- Ny férsaljningsorganisation

- Likviditetsgarantiavtal tecknas med Remium fondkommission

- Tecknar avtal med Ren Europe om distribution i Mellandstern
och Indien

- Tecknar distributionsavtal med Arimtek for Turkiet
Tecknar avtal med Kinchard Consulting for till att bérja med
den svenska marknaden men darefter Europa



Finansiell information i sammandrag

Resultatrakningar

2007/08 2006/07 2006/07 2005/06 2004/05
6 man 6 man 12 man 12 man 12 man
Nettoomsattning, tkr 0 0 0 0 0
Rorelsens kostnader, tkr 828 917 1993 1363 217
Rorelseresultat, tkr -828 -570 -1 329 -589 -217
Resultat fore skatt, tkr -816 -689 -1413 -743 -349
Balansrakningar
2008-02-29 2007-02-28 2007-08-31 2006-08-31 2005-08-31
Anlaggningstillgangar, tkr 10 859 7 309 9134 5820 4419
Omsattningstillgangar, tkr 2377 9026 5699 686 745
Summa tillgangar 13 236 16 335 14 833 6 506 5164
Eget kapital, tkr 11 555 13238 12 371 2517 2 565
Langfristiga skulder, tkr 1084 2221 1256 3026 2255
Kortfristiga skulder, tkr 597 876 1206 963 344
Summa eget kapital och skulder 13 236 16 335 14 833 6 506 5164
Stallda sakerheter 1970 1970 1970 1970 1970
Ansvarsforbindelser Inga Inga Inga Inga Inga
Kassaflodesanalyser
2007/08 2006/07 2006/07 2005/06 2004/05
6 man 6 man 12 man 12 man 12 man
Kassaflode fran den
I6pande verksamheten, tkr -1 486 -3524 -1187 -757 -892
Kassaflode fran
Investeringsverksamheten, tkr -1736 -1 496 -3 332 -1411 -458
Kassaflode fran
Finansieringsverksamheten, tkr -172 13017 9496 1562 1840
Periodens kassaflode, tkr -3 394 7797 4977 -606 490
Likvida medel vid periodens bdérjan, tkr 5112 376 135 741 252
Likvida medel vid periodens slut, tkr 1718 8373 5112 135 742
2007/08 2006/07 2006/07 2005/06 2004/05
6 man 6 man 12 man 12 man 12 man
Soliditet, % (3) 87,3 % 81,0 % 83,4 % 38,7 % 49,7%
Likvida medel, tkr 1718 8373 5112 135 742
Kassalikviditet, % (4) 398 % 1030 % 473 % 71 % 217 %
Balansomslutning 13 236 16 335 14 833 6 506 5164
Investeringar, tkr 1735 1496 3347 1411 1315
Utdelning, kr/aktie 0 0 0 0 0
Medelantal anstallda 1 1 1 1 1

(1) (Resultat efter skatt) / Genomsnittligt justerat eget kapital

(2) (Rorelseresultat + ranteintékter) / Genomsnittlig balansomslutning
(3) Justerat eget kapital / Balansomslutning

(4) (Omséttningstillgangar — lager) / Kortfristiga skulder

Bolaget har brutet rékenskapséar som strécker sig fran den 1 september till den 31 augusti. Delarsrapporten géller frén den 1 september
2007 till den 31 mars 2008. Delarsrapporten har inte reviderats av bolagets revisor.
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Kommentarer till finansiell information

Intakter

MedicPen AB &r ett utvecklingsféretag som just har fatt fram
sin forsta produkt, MedicPen Clinic/Classic. Nagra intakter har
inte denna produkt inbringat till féretaget, utan forsaljningen av
produkten berdknas att inledas under hosten 2008. Se vidare
under kapitel Finansiell prognos.

Kostnader

Kostnader for forsta halvaret 2007/2008 uppgick till 828 tkr
och bestod av personalkostnader pa 417 tkr, 6vriga externa
kostnader pa 401 tkr och avskrivningar uppgick till 10 tkr.
Kostnaderna under verksamhetsaret 2006/07 uppgick till 1.993
tkr och bestod av personalkostnader pa 784 tkr, 6vriga externa
kostnader pa 1.209 tkr. For verksamhetsaret 2005/06 uppgick
kostnaderna till 1.363 tkr, varav dvriga externa kostnader up-
pgick till 589 tkr och personalkostnaderna 774 tkr.

Rorelseresultat

Da foretaget saknat intékter under de senaste tre verksamhet-
saren har rorelseresultatet varit negativt. For verksamhetsaret
2004/2005 var rorelseresultatet -217 tkr, 2005/2006 -589 tkr, for
verksamhetsaret 2006/2007 -1.329 tkr och for férsta halvaret
2007/2008 —828 tkr. Okningen av det negativa resultatet for

det sista verksamhetsaret samt forsta halvaret beror helt pa att
foretaget 6kat sina rorelsekostnader.

Investeringar/anskaffade tillgangar

Foretaget har under aren gjort investeringar i anlaggningstill-
gangar av bade materiell och immateriell art. Under verksam-
hetsaret 2004/05 balanserades 1.309 tkr som utgjordes av
balanserade utgifter for patent,forsknings- och utvecklingsar-
bete. Utbver detta anskaffades inventarier for 6 tkr.

Under 2005/06 balanserades 1.411 tkr i balanserade utgifter
for patent, forsknings- och utvecklingsarbeten. Inga inventarier
anskaffades.

For verksamhetsaret 2006/07 balanserades 3.305 tkr i balan-
serade utgifter for patent, forsknings- och utvecklingsarbeten.
Inventarier anskaffades for 42 tkr medan det utrangerades for
17 tkr, nettoinvesteringen i inventarier blev saledes 25 tkr.

Forsta halvaret 2007/08 balanserades 1.725 tkr i balanserade
utgifter for patent, forsknings- och utvecklingsarbeten. Inven-
tarier anskaffades for 10 tkr.
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Kommentarer till finansiell

information fortsattning

Tillgangar

Foretagets tillgangar bestar till stérsta delen av ovan namnda
anlaggningstillgangar. Betraffande de materiella anlaggningstill-
gangarna skrivs dessa ner i varde enligt plan, med borjan nar
de tas i bruk vid anskaffningstillféllet. Nar det géller de imma-
teriella anlaggningstillgangarna géller dven har att de avskrivs
fran och med att de tas i bruk. Fér egenutvecklade produkter
innebar det att utgifter for produktutveckling gors avskrivningar
fran och med att produkten ar fardigutvecklad och bérjar séljas.

Anlaggningstillgangarna har 6kat fran tkr 4.419 ar 2004/05, till
tkr 5.820 ar 2005/06, till 9.134 tkr &r 2006/07, for att vid halvars-
bokslutet 29/2 2008 uppga till 10.859 tkr.

Omsattningstillgangarna som pa bokslutsdagen 2004/05
uppgick till 745 tkr, 2005/06, 686 tkr, 2006/07 5.699 tkr, res-
pektive 2.377 tkr halvarsbokslutet 29/2 2008 har till huvudsak
utgjort likvida medel i kassa och bank.

Eget kapital

Vid utgangen av verksamhetsaret 2004/05 uppvisade Bolaget
ett eget kapital om 2 565 tkr. Under 2005/06, genomférde
Bolaget en nyemission som inbringade 605.500 kr fére emis-
sionskostnader, vilket gav det egna kapitalet 2.517 tkr pa
balansdagen.

Under 2006/07 genomforde Bolaget en nyemission som inbring-
ade 14.063 tkr fore emissionskostnader, vilket starkte det egna
kapitalet till att vara 12.371 tkr pa balansdagen. Inga fler emis-
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sioner har genomforts under ovanstaende perioder.
Skulder

Foretagets skulder uppgick pa bokslutsdagen 2004/05 till 2.599
tkr, av vilka 2.255 tkr utgjorde langfristiga skulder i huvudsak en
checkkredit och banklan. Resterande del, 344 tkr i kortfristiga
skulder, utgjorde 137 tkr leverantérsskulder, 166 tkr 6vriga skul-
der och 41 tkr upplupna kostnader och forutbetalda intakter.

Pa bokslutsdagen 2005/06 uppgick de totala skulderna

till 3.989 tkr, varav 3.026 tkr utgjorde langfristiga skulder,
bestaende i huvudsak av checkkredit och banklan. De kort-
fristiga skulderna uppgick till 963 tkr, av vilka tkr 83 tkr var
leverantorsskulder, 146 tkr utgjorde 6vriga skulder och 734 tkr
upplupna kostnader och forutbetalda intakter.

Bokslutsdagen 2006/07 uppgick Bolagets skulder till 2.462 tkr,
av vilka 1.256 tkr var langfristiga skulder i huvudsak banklan.
Kortfristiga skulder uppgick till 1.206 tkr, varav 194 tkr var
leverantdrsskulder, 75 tkr var 6vriga skulder och 937 tkr var
upplupna kostnader och forutbetalda intakter.

Vid halvarsbokslutet 31/3 2008 uppgick Bolagets skulder till
1.681 tkr, av vilka 1.084 tkr var langfristiga skulder i huvudsak
banklan. Kortfristiga skulder uppgick till 597 tkr, varav 251 tkr
var leverantorsskulder, 114 tkr var 6vriga skulder och 232 tkr
var upplupna kostnader och férutbetalda intakter.



Finansiell prognos

Resultatrakningar 2008-2010 (prognoser, Mkr)

Omsattning
Kostnader

Rérelseresultat fore avskrivningar, (EBITDA)

EBITDA-marginal

Kommentarer till den finansiella prognosen

MedicPen har brutet rakenskapsar med start 1 september.
Styrelsen planerar att under sommaren 2008 kalla till en extra
bolagsstdmma och féresla stdmman att byta fran det brutna
rakenskapsaret till kalenderar. Prognoserna avspeglar det fall
att andringen bifalles av stdmman. 2008 ars prognos ar for ett
med fyra manader forlangt rakenskapsar.

Genom de investeringar MedicPen genomfort har Bolaget lagt
grunden till ett fokuserat utvecklings- och forsaljningsforetag
inriktat pa forsaljning och distribution av Bolagets produktportfolj
via strategiska samarbetspartners och distributorer.

Affarsidén och de av styrelsen fastlagda strategierna utgor
basen fér beddmningar av férsaljnings- och resultatutvecklingen
for perioden 2008-2010.

2008

2008 bedomer MedicPen att forsaljningen nar ca 0,75 mkr, for
befintliga produkter. De totala kostnaderna fér produktutveck-
ling, patent och marknadsinvesteringarna sedan start bedéms
uppga till ca 15 mkr.

Utbyggnaden av MedicPens organisation fortskrider, och
personalkostnaderna kommer successivt att 6ka pa grund av
att Bolaget bygger upp en egen séljorganisation. De totala
kostnaderna, exklusive kostnader per sald vara, beraknas till ca
2,5 mkr.

Rorelseresultat fore avskrivningar (EBITDA) for 2008 uppskat-
tas till ca -2,1 mkr forutsatt att Bolaget nar en forsaljning pa ca
0,75 mkr. Om forsaljningsvolymerna stiger ger detta en hog
utvaxling beroende pa goda bruttomarginaler.

MedicPen stravar efter en kostnadseffektiv organisation med
begransat behov av investeringar och laga fasta kostnader,
vilket bland annat sakerstalls genom att Bolaget koper in till-
verkningen i lagkostnadslander samt kdper in produktutveck

33

2008P  2009P  2010P
0,75 10 65

-2,85 -9,2 -39
-2,1 0,8 26
neg 8% 40%

ling. MedicPens egen organisation inriktar sig framforallt pa
salj- och utbildningsstdd till distributérer och aterforsaljare.

2009

MedicPen réknar med en kraftig tillvaxt under ar 2009, och
forsaljningen vantas uppga till ca 10 mkr under aret. Marknads-
och utvecklingskostnaderna bedéms stiga, men de kommer att
utgdra en mindre andel av omsattningen da férsaljningen okar.
Dessa investeringar om sammanlagt ca 3 mkr motsvarar ca

30 procent av foérsaljningen. De totala kostnaderna, exklusive
kostnader per sald vara, beraknas till ca 6 mkr.

Vid en forsaljning pa ca 10 mkr bedéms EBITDA uppga till ca
0,8 mkr, motsvarande en EBITDA-marginal pa ca 8 procent.

2010

Under 2010 raknar MedicPen med ett genombrott pa
marknaden da hela produktportfoljen ar fardigstalld och redan
ingangna och kommande distributionsavtal far genomslag.
Férsaljningen vantas uppga till ca 65 mkr. Under aret 2010
genererar alla de nu under utveckling kommande produkterna
fakturering. De I6pande kostnaderna for drift, férsaljning osv
stiger pa grund av den 6kade forsaljningen, dock inte propor-
tionerligt. De totala kostnaderna, exklusive kostnader per sald
vara, beraknas till ca 13 mkr. Vid en forséljning pa ca 65 mkr
beddms rorelseresultatet uppga till ca 26 mkr fore avskrivningar,
motsvarande en EBITDA-marginal pa ca 40 procent.
Underlaget for ovanstdende bedémningar bygger pa produkter
som MedicPen i skrivande stund har planerat att lansera. Det ar
inte uteslutet att nagon ytterligare produkt under perioden kan
beddmas som redo for lansering. Det ar inte heller uteslutet att
MedicPen under perioden genomfor ett eller flera strategiska
forvarv. Bada dessa faktorer paverkar i sa fall prognosen i
positiv riktning.



Finansiell prognos fortsattning

Pil upp/pil ned-knappar
Fénster som visar tablettniva for att blédddra i menyer Lucka for pafyllning av tabletter/tablettrér

Utmatningslucka

Lysdiod som
indikerar aftt
tablett ska tas

Enter-knapp for att kvittera Knapp fér att
LCD-display ~mandver och/eller ga in i menyer backa i menyer Utmatningsknapp
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Kompletterande information

Bildande och registrering

Bolagets firma ar MedicPen AB (publ).
Organisationsnumret ar 556576-4809.

Bolaget har for narvarande inga dotterbolag och ar inte heller
del av nagon koncern.

Styrelsen har sitt sate i Halmstad och Bolagets adress ar:
MedicPen AB (publ)

Storgatan 44

302 43 Halmstad

Telefon till huvudkontoret: 035-100 800.

Webb-adress: www.medicpen.com

Tvister

Bolaget r inte part i tvist, rattegang, skiljeférfarande eller annan
rattslig sak som skulle kunna paverka Bolagets ekonomiska
stallning eller resultat i nagon vasentlig grad.

Forsakringar

Styrelsen bedémer att Bolagets férsakringsskydd ar tillfredsstal-
lande.

Transaktioner med narstaende

Ingen styrelseledamot eller ledande befattningshavare i Bolaget
har eller har haft nagon direkt eller indirekt delaktighet i nagra
affarstransaktioner, som &r eller var ovanliga till sin karaktar
eller sina avtalsvillkor. Bolagets revisorer har inte heller varit
delaktiga i nagra transaktioner enligt ovan.

Bolaget har inte heller lamnat lan, stéllt garantier eller ingatt
borgensforbindelser till styrelseledamoéterna, ledande befatt-
ningshavare eller revisorerna i Bolaget.

Aktiedgaravtal
Savitt styrelsen kanner till finns det inget avtal mellan nu-

varande aktiedgare som reglerar innehav eller roster pa
bolagsstamman.
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Arbetsordning och Bolagsstyrning

Styrelsens arbete regleras av en arbetsordning som revideras
arligen. Enligt aktiebolagslagen ansvarar styrelsen for Bolagets
organisation och forvaltningen av dess afférer. Styrelseleda-
moterna valjs och entledigas pa bolagsstdamma. Bolaget avser
att i 6vrigt folja vid var tid tillampliga regler om bolagsstyrning.

Loner och Erséttningar

Ersattning i form av I6n till VD, uppgick under rékenskapsaret

2006/2007 till 414 000 kr. Under 2006/2007 utgick styrelsear-

vode med 20.000 kr till varje extern styrelseledamot, dvs totalt
80.000 kr.

Betraffande arvode och erséattning till styrelsen galler for
rakenskapsaret 2007/2008, enligt beslut vid arsstdmma den 14
februari 2008, att arvodet fortsatt skall uppga till 20.000 kr till
varje extern styrelseledamot, dvs totalt 60.000 kr.

Revisorsarvodet for det senaste rakenskapsarets revision up-
pgick till 50.000 kr.

Emissionsgaranti

Emissionen ar garanterad genom skriftliga avtal med ett antal
externa investerare ("Garanterna”). Garanterna har lamnat
teckningsanmalningar motsvarande sina respektive garanterade
belopp till Bolaget. For det fall samtliga aktier i nyemissionen
inte tecknas och betalas, forbinder sig Garanterna att upp till

ett belopp om maximalt 5,46 mkr teckna samtliga kvarvarande
aktier i forhallande till Garanternas inbordes garantiataganden.
Garanterna har ej stallt sarskild sakerhet for att fullféljandet av
atagandena till Bolaget. Garanterna erhaller en ersattning up-
pgaende till 6,5 procent av respektive garanterat belopp.



Skattefragor i Sverige

Det féljande ar, om inte annat anges, en sammanfattning av
de skattekonsekvenser som enligt géllande svensk skattel-
agstiftning kan uppkomma med anledning av erbjudandet till
aktiedgarna i MedicPen att teckna nya aktier i Bolaget genom
nyemission. Sammanfattningen ar inte avsedd att uttmmande
behandla alla skattefragor som kan uppkomma i sammanh-
anget. Den behandlar exempelvis inte de speciella regler som
galler for kvalificerade aktier och teckningsratter i famansfére-
tag eller aktier och teckningsratter som &gs av handelsbolag
eller av sadana juridiska personer vars innehav réknas som
lagertillgangar i en naringsverksamhet. Sammanfattningen
behandlar inte heller de sarskilda regler om skattefri kapitalvinst
(inklusive avdragsforbud for kapitalférlust) och utdelning pa
naringsbetingade aktier i bolagssektorn som kan bli tillampliga
om investeraren har aktier i MedicPen som ar naringsbeting-
ade. Marknadsnoterade aktier kan vara naringsbetingade under
forutsattning att aktieinnehavet utgér en kapitaltillgang hos in-
nehavaren och innehavet antingen uppgar till minst 10 procent
av rosterna i det agda foretaget eller betingas av rérelse som
bedrivs av dgarféretaget eller av ett foretag som kan anses
sta foretaget nara. Sarskilda skattekonsekvenser som inte
heller ar beskrivna kan uppkomma &ven for andra kategorier
av aktieagare, sdsom exempelvis investmentféretag, invester-
ingsfonder och personer som inte ar obegransat skattskyldiga

i Sverige. Varje aktiedgare eller innehavare av teckningsratter
bor radfraga skatteradgivare om de skattekonsekvenser som
erbjudandet kan medféra. Detsamma galler radgivning i fraga
om tillampligheten och effekten av utlandska regler och dub-
belbeskattningsavtal i de situationer som det blir aktuellt.

Fysiska personer

Fysiska personer beskattas normalt fér rantor, utdelningar
och kapitalvinster som inkomst av kapital till 30 procent skatt.
Avdrag for preliminar skatt verkstalls normalt av VPC AB eller,
betraffande forvaltarregistrerade aktier, av forvaltaren.

Kapitalvinst respektive kapitalférlust berdknas som skillnaden
mellan forsaljningspriset, minskat med eventuella utgifter for
forsaljningen, och omkostnadsbeloppet (anskaffningsutgift med
tillagg for forbattringsutgifter). Enligt genomsnittsmetoden skall
omkostnadsbeloppet for en aktie utgéras av det genomsnittliga
omkostnadsbeloppet for aktier av samma slag och sort. Betalda
tecknade aktier (BTA) anses darvid inte vara av samma slag
och sort som de ursprungliga aktierna i MedicPen férréan
beslutet om nyemission har registrerats hos Bolagsverket. Vid
forsaljning av marknadsnoterade aktier far schablonmetoden
anvandas som alternativ till genomsnittsmetoden. Vid til-
lampning av schablonmetoden bestdms omkostnadsbeloppet
till 20 procent av férséljningspriset efter avdrag for férsaljning-
sutgifter.
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Kapitalférluster pa marknadsnoterade aktier och andra
marknadsnoterade deldgarratter an andelar i svenska invester-
ingsfonder med enbart svenska fordringsratter samt kapitalfor-
luster pa sadana andelar i svenska aktiebolag och utlandska
juridiska personer som inte ar marknadsnoterade dras av i sin
helhet mot kapitalvinster pa sadana tillgangar. Om full kvittning
inte far ske ar kapitalférlusten avdragsgill till 70 procent.

Uppkommer underskott i inkomstslaget kapital medges reduk-
tion av skatten pa inkomst av tjanst och naringsverksamhet
samt fastighetsskatt. Sddan skattereduktion medges med 30
procent av underskott upp till 100.000 SEK och med 21 procent
darutdver. Skattereduktion som inte kan utnyttjas ett visst ar far
inte sparas till ett senare beskattningsar.

Juridiska personer

Aktiebolag och andra juridiska personer, utom dédsbon, bes-
kattas for alla inkomster inklusive kapitalinkomster i inkomst-
slaget naringsverksamhet till 28 procent skatt.

Avdrag for kapitalforluster pa aktier och andra delagarratter
medges bara mot kapitalvinster pa aktier och andra delagar-
ratter. Sddana kapitalforluster kan &ven, om vissa villkor ar
uppfyllda, kvittas mot kapitalvinster pa aktier och delagarratter
i bolag inom samma koncern, under férutsattning att kon-
cernbidragsratt foreligger mellan bolagen. Kapitalforluster pa
aktier, som inte har kunnat utnyttjas ett visst beskattningsar, far
sparas och dras av mot kapitalvinster pa delagarratter under
efterféljande beskattningsar utan begransning i tiden.

Teckningsratter

Vid nyemission av aktier erhalls teckningsratter som ger ratt att
teckna nya aktier till ett bestdmt pris. Teckningsratterna besitter
ett varde genom att teckningskursen for aktien normalt under-
stiger marknadsvardet for den ursprungliga aktien.

Utnyttjande av erhallen teckningsratt

Om teckningsratterna utnyttjas for forvarv av nya aktier utléser
detta ingen beskattning.

Avyttring av erhallen teckningsratt

De aktiedgare som inte dnskar delta i nyemissionen kan vélja
att avyttra sina teckningsratter. Vid avyttring av teckningsratter
skall kapitalvinstberakning ske. Teckningsratter som erhallits pa
grund av aktieinnehav anses anskaffade for noll kr. Schablon-
regeln far inte tillampas. Hela forsaljningspriset, minskat med
utgifter for avyttringen, skall saledes tas upp till beskattning.



Avyttringen paverkar inte omkostnadsbeloppet for de ur-
sprungliga aktierna.

Forvarvad teckningsratt

For den som koper eller pa liknande satt forvarvar teckning-
sratter i MedicPen utgor vederlaget omkostnadsbelopp for
dessa. Teckningsratter kan férvarvas utan att innehavaren

har ett ursprungligt innehav av aktier i MedicPen. Utnyttjas

de forvarvade teckningsratterna for teckning av aktier utléser
detta ingen beskattning. Teckningsratternas omkostnadsbelopp
medraknas vid berakning av aktiernas omkostnadsbelopp. Om
de férvarvade teckningsratterna istallet avyttras skall kapitalvin-
stberékning ske. Omkostnadsbeloppet for teckningsratterna
beraknas enligt genomsnittsmetoden. Schablonregeln far
tillampas vid berékning av omkostnadsbelopp for forvarvade,
marknadsnoterade, teckningsratter.

Utlandska aktiedgare

Fysiska personer som inte ar bosatta eller som stadigvarande
vistas i beskattas normalt inte i Sverige vid férsaljning av sven-
ska aktier och teckningsratter. Enligt en sarskild regel kan dock
en fysisk person som ar bosatt utanfér Sverige anda beskattas
i Sverige vid forsaljning av bland annat svenska aktier. Detta
géller om personen under det kalenderar da forsaljningen sker
eller vid nagot tillfalle under de tio narmast féregaende kalen-
deraren varit bosatt i Sverige eller stadigvarande vistats har.
Denna beskattningsratt kan dock vara begransad genom de
skatteavtal som Sverige ingatt med andra lander for att undvika
dubbelbeskattning.

Utlandska juridiska personer som &r begransat skattskyldiga i
Sverige kan bli foremal for kapitalvinstbeskattning i Sverige vid
avyttring av aktie eller teckningsratt om Bolaget har fast drift-

stalle i Sverige till vilken aktien eller teckningsratten ar hanforlig.

For aktieagare som inte ar skatterattsligt hemmahérande i
Sverige utgar normalt svensk kupongskatt om 30 procent pa
utdelning fran svenska aktiebolag. Denna skattesats ar dock i
allmanhet reducerad genom skatteavtal som Sverige har med
andra lander for undvikande av dubbelbeskattning. Avdraget
for kupongskatt verkstalls normalt av VPC AB eller, betréaffande
forvaltarregistrerade aktier, av forvaltaren.
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Aktiekapital och agarstruktur

Aktiekapitalet i Bolaget uppgar fore genomférandet av erbjudandet enligt detta IM till 810.375 kr, fordelat pa 12.966.000 aktier. Aktiens
kvotvarde ar 0,0625 kr. Aktierna ar denominerade i svenska kr, upprattade enligt svensk ratt och utstallda pa innehavaren.

Samtliga aktier berattigar till en rost vardera och har samma réatt till del i Bolagets tillgangar, saval vid vinstutdelning som vid likvidation.
Vid bolagsstamma far varje rostberattigad rosta for det fulla antalet aktier av vederbdrande &gda eller féretradda aktier, utan begran-
sning i rostetalet.

Utbetalning av kontant utdelning sker genom VPC AB. Nagon utdelning har hittills inte [amnats.

Genom forestaende nyemission av hdgst 3.241.500 aktier kan aktiekapitalet komma att 6ka med hogst 202.593,75 kr. Under
forutsattning att nyemissionen fulltecknas kommer aktiekapitalet efter emissionen att uppga till 1.012.968,75 kr.

Aktiekapitalets utveckling

Ar Transaktion Okning av Okning av antal Totalt antal Aktiekapital kr Aktiens

aktiekapital antal aktier aktier kvotvarde
1999 Bolagets bildande 150.000 1.500 1.500 150.000 100
2003 Split (1000:1) 1.498.500 1.500.000 150.000 0,10
2003 Nyemission 52.250 522.500 2.022.500 202.250 0,10
2005 Nyemission 28.150 281.500 2.304.000 230.400 0,10
2006 Fondemission (5:2) 345.600 2.304.000 576.000 0,25
2006 Split (4:1) 6.912.000 9.216.000 576.000 0,0625
2006 Nyemission 234.375 3.750.000 12.966.000 810.375 0,0625
2008 Féreliggande 202.593,75 3.241.500 16.207.500 1.012.968,75 0,0625

nyemission
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Aktiedgarstruktur

| tabellen nedan aterges Bolagets agarstruktur per den 31/3-08. Uppgifterna i tabellen baseras pa information fran VPC. Bolaget har
cirka 1.000 aktieadgare.

Aktieagare

Christian Hallin

Karl Hillgard med bolaget Bradag AB

Goéran Manson med bolaget Falvir AB

Danske Bank

Kjell-Ake Andersson med familj och bolaget Domitech
Jyske Bank

Nordnet Pensionsférsakring AB

Stefan Lindstrand

Ovriga agare

Summa

Antal aktier

2.900.000
2.102.000
745.000
542.000
352.000
249.500
244952
220.000
5.610.548
12.966.000

Andel kapital-/roster (%)

22,4
16,2
5,7

4,2

2,7

1,9

1,9

1,7
43,3
100,00

Bemyndigande

Aktiekursutveckling

2007-07-01 2007-09-M 2007-11-m

Handel

2008-01-m
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Pa arsstdmma den 14 februari 2008 bemyndigades styrelsen att, vid ett eller flera tillfallen under tiden fram till nasta arsstamma,
fatta beslut om nyemission av sammanlagt 4.000.000 aktier, vilket skall kunne ske med foretradesratt for befintliga aktiedgare. Givet
att féreliggande nyemission tecknas fullt ut har sammanlagt 3.241.500 aktier emitterats inom ramen for detta bemyndigande.

MedicPens aktie handlas sedan 11 december 2006 pa AktieTorget under kortnamnet MPEN. En handelspost omfattar 1.000 aktier.
Aktiens ISIN-kod ar SE0001860511.




Bolagsordning

Nedan framgar MedicPens bolagsordning, som antogs vid arsstimman den 19 februari 2007.

§1

§2

§3

§4

§5

§6

§7

§8

Firma
Bolagets firma ar MedicPen Aktiebolag (publ). Bolaget ar publikt.

Sate
Styrelsen skall ha sitt sate i Halmstad kommun.

Verksamhet

Bolagets verksamhet skall vara utveckling, produktion och férsaljning av produkter inom det medicintekniska
omradet avensom produktion och forsaljning av konsumentprodukter inom omradet tablettdispensering samt
darmed forenlig verksamhet.

Aktiekapital
Aktiekapitalet skall vara lagst 500.000 och hégst 2.000.000 kr.

Antal aktier
Antalet aktier skall uppga till 1agst 8.000.000 och hégst 32.000.000.

Styrelse
Styrelsen skall besta av lagst tre och hogst tio styrelseledamoéter med hogst tre styrelsesuppleanter.

Revisorer
Bolaget skall ha en eller tva revisorer med hogst tva revisorssuppleanter eller ett eller tva registrerade revisions
bolag.

Kallelse

Kallelse till arsstdamma eller extra bolagsstdmma skall ske genom annons i Post- och Inrikes Tidningar samt i
Dagens Industri.
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§9

§10

§11

§12

Aktiedgares och bitrades ratt att delta i bolagsstdmma

Aktieagare som vill delta i férhandlingarna vid bolagsstdamma skall dels vara upptagen i utskrift eller annan
framstallning av hela aktieboken avseende forhallandena fem vardagar fére stdmman, dels géra anmalan till

bolaget senast kl. 12.00 den dag som anges i kallelsen till stdamman. Sistnamnda dag far inte vara

sOndag, annan allman helgdag, l16rdag, midsommarafton, julafton eller nyarsafton och inte infalla tidigare an
femte vardagen fore stamman. Bitrade at aktiedgare far medféras endast om aktiedgaren till bolaget anmaler
det pa satt nu anforts samt darvid anger antalet bitraden, ett eller tva, som skall deltaga i bolagsstdmman.

Arsstamma
Pa arsstdmma skall féljande drenden behandlas:

1. Val av ordférande vid stdmman.

2. Uppréattande och godkénnande av réstlangd.

3. Godkannande av dagordning.

4. Val av en eller tva justeringsman.

5. Prévning av om stdmman blivit behérigen sammankallad.

6. Framlaggande av arsredovisningen och revisionsberattelsen.

7. Beslut om

a) faststallande av resultatrékningen och balansrakningen;

b) dispositioner betraffande bolagets vinst eller férlust enligt den faststéllda balansrékningen; och

c) ansvarsfrihet at styrelseledaméterna och verkstallande direktoren.

8. Bestdammande av antalet styrelseledaméter och styrelsesuppleanter samt, i forekommande fall,
antalet revisorer och revisorssuppleanter, alternativt registrerade revisionsbolag.

9. Faststallande av arvoden till styrelsen och, i forekommande fall, revisorerna.

10. Val av styrelseledamoéter och styrelsesuppleanter samt, i forekommande fall, revisorer och revi-

sorssuppleanter, alternativt registrerade revisionsbolag

11. Annat arende, som ankommer pa stamman enligt aktiebolagslagen eller bolagsordningen.

Rakenskapsar
Bolagets rakenskapsar skall vara 1 september — 31 augusti.

Avstamningsférbehall

Bolagets aktier skall vara registrerade i ett avstdmningsregister enligt lagen (1998:1479) om kontoforing av

finansiella instrument.
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Riskfaktorer

Denna beskrivning av risker ar gjord efter de faktorer som
Bolaget i dag kanner till och bedémer som vasentliga.
Beskrivningen gor inte ansprak pa att vara heltdckande och
lasaren uppmanas att ta del av hela IM for att sjélv bilda sig en
uppfattning om de risker en investering i MedicPen ar behaftad
med.

BOLAGSRISKER
Kort verksamhetshistorik

Foretaget MedicPen har i sin affarsinriktning en kort verksam-
hetshistorik att falla tillbaka pa. Bolaget ar ett utvecklingsbolag
redo att ga in i en forsaljningsfas for sin forsta produkt. Det
gar darmed inte att sdga nagot om marknadens acceptans av
produkten eller se nagra trender for férsaljning- och resultatut-
vecklingen.

Begransade resurser

MedicPen ar ett litet féretag med begrénsade resurser vad
galler ledning, administration och kapital. Fér genomférandet
av strategin ar det av vikt, att resurserna disponeras pa ett for
Bolaget optimalt satt. Det finns en risk att Bolagets resurser
inte racker till och darmed drabbas av finansiellt och operativt
relaterade problem.

Beroende av nyckelpersoner och medarbetare

MedicPen baserar sin framgang pa ett fatal personers kunskap,
erfarenhet och kreativitet. Bolaget ar aven i framtiden beroende
av att kunna finna kvalificerade medarbetare. Bolaget arbetar
hart med att minska beroendet genom en god dokumentation
av rutiner och arbetsmetoder.

Intjaningsférmaga och kapitalbehov

Det kan inte uteslutas att det tar langre tid &n beraknat, innan
Bolaget nar ett positivt kassafléde. Det kan inte heller uteslutas
att MedicPen i framtiden kan komma att s6ka nytt externt kapi-
tal. Det finns inga garantier att det i sa fall kan anskaffas pa for
aktiedgare fordelaktiga villkor. Ett misslyckande i att generera
vinster i tillracklig omfattning kan paverka Bolagets marknads-
varde.
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Produktrisk

Foretagets produkter har testats av ett antal personer. Aven om
testerna hittills har fatt ett positivt utfall kan det inte uteslutas yt-
terligare tester under en langre tid for att upptacka och undvika
att fel visar sig pa produkterna. Vad dessa tester leder till och
kostnader for forandringar av produkterna gar i dagslaget inte
att faststalla.

Forsaljningsrisk

Det gar inte att med sékerhet fastsla att de produkter som
foretaget utvecklat far det positiva mottagande pa marknaden
som forespeglas i det har IMet. Kvantiteten av salda produkter
kan bli lagre och tiden det tar att etablera sig pa marknaden
kan ta betydligt I&ngre tid &n vad Bolaget i dagens skede har
anledning att tro.

Risk med distributionsvagar

Den svenska marknaden for produkter som MedicPen
producerar och séaljer ar i hogsta grad beroende av ett fatal
distributionskanaler. MedicPen star inte och faller med enstaka
distributorers beslut da huvudmarknaden ar Europa, men ett
negativt beslut fran nagra av de svenska distributérerna skulle
forsvara och forsena lanseringen.

AKTIEMARKNADSRISKER
Aktiens likviditet

MedicPens aktie handlas idag pa AktieTorget. En begransad
handel, dvs Iag likviditet i aktien, kan innebara att det kan vara
svart att salja storre poster aktier inom en snav tidsperiod, utan
att aktiekursen paverkas negativt.

Kursfall pa aktiemarknaden

Aktiemarknaden kan generellt ga ner av olika orsaker sa som
rantehojningar, politiska utspel, valutakursférandringar och
samre konjunkturella forutsattningar. Aktiemarknaden praglas
aven till stor del av psykologiska faktorer. En aktie som Med-
icPens aktie paverkas pa samma satt som alla andra aktier
av dessa faktorer, vilka till sin natur manga ganger kan vara
problematiska att férutse och skydda sig mot.
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